Hauszeitung der STUDER Betriebe und Auslandvertretungen

Revox B-Serie

Als eines der wichtigsten Ereignisse
des laufenden Jahres fiir unseren Be-
trieb wird man den Beginn der Pro-
duktion von unserer REVOX B-Serie
bezeichnen miissen. Es hat von allen
in der Arbeitsvorbereitung, der Pla-
nung und dem Einkauf Titigen viel
Einsatz verlangt. Aber auch die Pro-
duktion selbst — vom Produktions-
leiter iiber die Kostenstellenleiter bis
zum Vorarbeiter — wurde mit neuen
Problemen konfrontiert, welche
noch einige Zeit bis zu deren end-

‘giiltigen Bewiltigung brauchen.

Von der Fachpresse und dem
HiFi-Markt wurden die Geriite sehr
gut, ja zum Teil mit Begeisterung
aufgenommen. Auch das Urteil des
Publikums an den Ausstellungen in
Zirich, Berlin, London, um nur die
wichtigsten zu nennen, war dusserst
positiv. Die bisherigen Erfahrungen
iiber die Betriebssicherheit der Ge-
rite dirfen wir als gut bis sehr gut
bezeichnen.

Das ist sicher das Verdienst un-
serer Mitarbeiter in der Entwick-
lungsabteilung. Labor, Konstruktion
und Design haben in bester Zusam-
menarbeit Vorziigliches geleistet.
Aber auch unsere Abteilung Quali-
titskontrolle hat zur Betriebssicher-
heit das ihrige beigetragen. Ich
mochte an dieser Stelle allen, sicher
auch im Namen aller, meinen herz-
lichen Dank aussprechen.

Jetzt kann ich nur hoffen, dass
sich unser neues Vertriebskonzept,
wie es in Europa fiir die B-Serie ein-
gefiihrt wurde, bewihrt. Unsere Ver-
kaufsabteilungen — vorab Herr
K. Kuntz — haben enorme Arbeit
zur Einfilhrung der Vertriebsbindung
geleistet. Nach meiner Uberzeugung
miisste sich daraus ein gutes Partner-
schaftsverhiltnis zwischen dem
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Gestaltung und Druck: Werbeabteilung, Regensdorf

Fachhandel und uns entwickeln und
damit zu einem sauberen Vertrieb
fithren, was nicht zuletzt auch im
Interesse des Endverbrauchers liegt.

Und nun, liebe Mitarbeiterinnen
und Mitarbeiter, geht fiir uns alle ein
arbeitsreiches aber auch Erfolg ver-
sprechendes Jahr zu Ende. Mit den
besten Wiinschen zum neuen Jahr
mochte ich den Dank an alle fiir ihre

Mitarbeit aussprechen. 2 i
#‘ i L}

Stimmen aus der Presse

Poursuivant dans ce genre sublime,
le prix spécial du jury réservé au
constructeur présentant la gamme la
plus homogéne dotée de la technolo-
gie la plus intelligemment révolu-
tionnaire serait pour Revox, qui re-
cevrait la gerbe de fleurs et le
compliment d’usage pour ’ensemble
de ses oeuvres, avec une mention
spéciale pour sa platine tourne-
disques qui provoque une pigmen-
tation verdatre sur le visage de ses
concurrents.

Son-magazine Septembre 1977

This month’s earth-shaker is one of
those “‘once-in-a-blue moon’ events.
Revox has a new ”77” tape recor-
der.

The Revox B77 should overcome
criticism of some of the A77’s
features, as it is quite a sophisticated
machine, approaching the standards
of the A700. HiFi for pleasure September 1977

Le coup de foudre du mois ...

Revox se permet aujourd’hui de

mettre sur le marché un tourne-

disques, I’événement de I'année.
Diapason Septembre 1977

Revox Marketin
fiir die neue B-Serie

Die neue B-Serie ist geboren. Bereits
heute steht fest, dass das Interesse
fiir die neuen Revox Gerite gross ist.
Man mochte am liebsten gleich da-
mit spielen und ausprobieren, was
iiberall so verheissungsvoll angekiin-
digt worden ist.

Die Geschichte einer neuen
HiFi-Generation ist eine lange Ge-
schichte. Sie beginnt mit den Uber-
legungen der Entwickungsingeni-
eure, wie man neue Wege beschrei-
ten konnte — bestes Beispiel dafiir
ist der neue Revox Plattenspieler —
und endet mit niichternen Umsatz-
zahlen, die aber unbarmherzig iiber

die Lebenschance des Produktes
Auskunft geben.
Unsere  Entwicklungsabteilung

hat der neuen B-Serie mit viel Ein-
satz -und wihrend einer langen Ent-
wicklungszeit zum Leben verholfen.
Man nennt diesen Prozess im Mar-
keting Fachjargon Produktgestal-
tung. Nun miissen die neuen Gerite
im Markt eingefithrt werden. Dazu
ist ein umfangreiches Massnahme-
paket notwendig. Die Konkurrenz-
situation auf dem Markt verlangt
heute eine minuziose Planung aller
Aktivititen, damit ein Produkt auf
dem Markt erfolgreich sein kann.
Alle diese Massnahmen kann man
am besten mit dem Wort Marktbe-
arbeitung umschreiben. Dazu ge-
horen im besonderen der Verkauf,
die Werbung und die Public Rela-
tions. Wir wollen diese drei Auf-
gabengebiete im Zusammenhang mit
der neuen B-Serie etwas nidher be-
trachten.

Der Verkauf

Wichtigstes Instrument in den Be-
mithungen um die Gunst der Kun-
den, in unserem Fall des Detail-
handels, ist ohne Zweifel der Ver-
kauf. Der Weg iiber den Zwischen-
handel ist fiir uns sinnvoll, weil eine
eigene Verteilerorganisation zusitz-
lichen Aufwand erfordern wiirde.
Ein gut funktionierendes Detail-
handelsnetz entscheidet wesentlich
dariiber, ob wir unsere Umsatzerwar-
tungen erreichen kénnen. Der End-

Der grosse Auftakt fiir die Verkaufs-
aktivititen im Zusammenhang mit
der B-Serie bildete die Studer
Revox-Weltvertretertagung vom
31. Mai bis 4.Juni in Regensdorf.
Uber 80 Teilnehmer aus 27 Lindern
trafen sich zur arbeitsintensiven
Fachtagung und zum wertvollen Ge-
dankenaustausch. Star im Programm
der vollstindig dreisprachig abgehal-
tenen Fachtagung waren die neuen
Produkte. Verkaufs- und Kunden-
dienst-Gespriche sowie selbstver-
stdndlich Fiihrungen durch unseren
neuen Hauptsitz ergidnzten das Pro-
gramm.

Der Detailhandel wird informiert

In der Schweiz haben wir rund 1800
Radio- und Fernsehgeschifte. Ge-
riichte iiber die neue Revox B-Serie
zirkulierten in Fachkreisen schon
lange bevor die Gerite jemandem zu
Gesicht gekommen waren. Es hiess
nun den Handel moglichst schlag-
artig iber die neuen Produkte,
Preise, Konditionen und Lieferbe-
dingungen zu informieren.

Kurz vor den Ausstellungen er-
hielten die Hindler von uns ein
Rundschreiben mit einer Eintritts-
karte und der freundlichen Ein-
ladung, sich iiber die neuen Revox-
Gerite an unserm Stand zu orientie-
ren. Einige Tage vor den Ausstellun-
gen wurde an speziellen Hindler-

meetings die neue Geriteserie den

verbraucher mochte seine Revox
Anlage im Laden seiner Wahl ein-
kaufen und erwartet deshalb, dass
auch der HiFi-Spezialist an seinem
Wohnort Revox Gerite fiihrt. Unsere
Bemiihungen im Verkauf gehen vor
allem dahin, moglichst viele Hiandler
zu gewinnen, sich fir die Marke
Revox voll zu engagieren. Die Lei-
stung des Handels seinerseits besieht
in der Beratung des interessierten
Kunden.

! Lot |
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1. Prisentation der B-Serie von
Audiotrade an die hollindischen
Hindler.

2. Pressekonferenz in London
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wichtigsten Hindlern der BRD und
der Schweiz vorgestellt. Endlich er-
hielten die ersten einen Augenschein
von den bereits viel diskutierten
Revox-Neuheiten. Der Effekt war
gelungen. Nun begann die iiberaus
strapaziose Ausstellungszeit.

An den Ausstellungen glich der
Revox Stand zeitweise einem Bie-
nenhaus. Hinter den Kulissen, in den
Besprechungskabinen, haben wich-
tige Gespriche mit den Hindlern
stattgefunden, die von jedem Aus-
sendienstmitarbeiter das letzte an
Einsatz abverlangten. Um die Gerite
scharten sich die Endverbraucher,
staunten, fragten und verlangten
Unterlagen, um ihren Informations-
hunger zu stillen.

Jetzt, nach den wichtigsten Aus-
stellungen, beginnt die Detailarbeit.
Jeder Hindler muss besucht werden.
Man diskutiert iiber das neue Revox
Vertriebskonzept, fragt nach indi-
viduellen Wiinschen und muss allzu
Ungeduldige, welche die B-Gerite
am liebsten gleich mitnehmen moch-
ten, auf die Lieferfristen aufmerk-
sam machen. Nicht jeder kann der
Erste und am schnellsten Belieferte
sein. Diese Hindlerbesuche gehoéren
mit zum Wichtigsten bei der Einfiih-
rung eines neuen Produktes. Je
besser der Handel informiert ist, um
so eher wird er sich fiir Revox ein-
setzen. Unsere Aussendienstmitar-
beiter sind mehr als “Bestellungs-
Jiger”, sie haben eine wichtige In-
formationsaufgabe zu erfiillen.

Verstaubte Revox-Gerite im Laden
niitzen uns wenig

Einmal beim Hindler angekommen,
sind die Revox Geriite zwar fiir uns
verkauft. Es liegt aber in unserem
Interesse, dem Handel zu helfen, die
Revox Produkte moglichst rasch an
den Mann zu bringen. Zu diesen ver-
kaufsférdernden Instrumenten ge-
héren die  Werbeunterstiitzung,
welche wir dem Handel in Form
eines Clichédienstes offerieren. Der
Héndler kann bei uns anhand eines
Prospektes unentgeltlich fixfertige
Druckunterlagen fiir Revox-Inserate
bestellen. Zusitzlich beteiligen wir
uns bis zu einem gewissen Grad an
seinen Inseratkosten.

Wir unterstiitzen den Handel
auch an lokalen Ausstellungen und
bei der Durchfiihrung von Revox-
Demonstrationen.

Ein Blick hinter die Kulissen

Das beste Produkt taugt nicht viel,
wenn die Lieferfristen unverhiltnis-
miéssig lang sind, Reparaturen
schlecht und nicht speditiv ausge-
fiihrt werden. Die Arbeit der Auf-
tragsabwicklung und der Service-
Abteilung sind deshalb weitere wich-
tige Glieder in der Kette der Marke-
ting Aktivitidten.

Ebenfalls hinter den Kulissen
werden die Bedienungsanleitungen
hergestellt. Die hochtechnischen
Revox-Geridte erfordern besonders
sorgfiltig durchdachte Bedienungs-
anleitungen. Erst so kann der Be-
nutzer die vielfaltigen Moglichkeiten
voll ausschépfen.

Bei der Einfithrung eines neuen Pro-
duktes iibernimmt die Werbung eine
wichtige Rolle. In maoglichst kurzer
Zeit alle in Frage kommenden In-
teressenten iiber das neue Produkt
zu informieren und Interesse, ja
sogar Besitzwiinsche auszulosen, ist
das Hauptziel einer Einfiihrungs-
Werbekampagne. Betrichtlich sind
Aufwand und Mittel, die fiir die Er-
reichung dieses Ziels eingesetzt wer-
den miissen.

Nur wer ein Ziel hat, wird es er-
reichen

Am Anfang einer Werbeplanung
stehen viele Fragen im Raum. Wen
will ich ansprechen? Was will ich bei
diesen Personen erreichen? Wie
kann ich die Aufmerksamkeit und

pesdaet

soaipest! [}

"::::muu""“::
Srntnieassdist

goases
creapnagnecel ¢

qmuuuu
159000050000 -y

e L]

"lklh. « B
MEOEIRENIIERE, # (J
O I T T Py
e .55
13080800080 b

S211.508

das Interesse wecken? Die Frage
nach dem Werbeziel ist bestimmt die
wichtigste von allen.

Ein Hauptanliegen unserer neuen
Werbung ist, neue Konsumenten-
schichten anzusprechen. Wir arbei-
ten und leben mit der Elektronik.
Vieles wird fiir uns mit der Zeit so
selbstverstidndlich, dass wir nicht be-
merken, wie unsere Fachsprache nur
noch von Eingeweihten verstanden
wird. In der Werbung miissen wir die
Sprache des potentiellen Konsumen-
ten sprechen. Erst dann besteht die
Chance, von ihm verstanden zu wer-
den. Wer Freude an Musik hat und
tiber die noétigen Mittel verfiigt,
HiFi-Gerite im Preisniveau von
Revox kaufen zu kénnen, muss
nicht automatisch auch technisch
interessiert und begabt sein. Trotz-
dem ist er fiir uns ein sehr interessan-
ter und vielversprechender Konsu-
ment, sofern wir es verstehen, ihm

-auf verstindliche Art und Weise die

Vorziige und Qualititen unserer Ge-
rite bekanntzumachen. Mit dieser,
fir Revox eher ungewohnten Ziel-
setzung — bisher hat man vor allem
die technisch versierten Konsumen-
ten angesprochen — glauben wir,
eine grosse Anzahl neuer Kunden ge-
winnen zu kénnen.

Praktisch ausgedriickt heisst das,
die Sprache in unseren Werbemitteln
ist einfacher geworden, technische
Ausdriicke werden umschrieben und
erklirt. Ganz allgemein wurde ver-
sucht, dem Thema HiFi auch ein
bisschen die Schirfe des tierischen
Ernstes zu nehmen und etwas
Humor hineinfliessen zu lassen.

Der Weg zum Konsumenten

Wie erreichen wir mit geringsten
Kosten maoglichst viele definierte
Wunschkunden? Welche Kombina-
tion von Werbemittel sind am besten
geeignet unsere Zielpersonen anzu-
sprechen? diese Fragen bezeichnen
das Problem der Mediawahl. Bevor
wir in diesem Bereich Entscheidun-
gen treffen kénnen, interessiert uns
das Informationsverhalten der Ziel-

Ausstellungsstinde fiir Fera, Comptoir und Mailand (SIM Hi-Fi 77)

seenaedd
nmm"\\' 00081800000
7%

personen.  Beispielsweise  welche
Zeitungen und Zeitschriften sie vor-
zugsweise lesen. Darauf erstellen wir
eine Liste der geeignetsten Medien.
In einem nichsten Schritt entsteht
der budgetgerechte Mediaplan. Diese
Technik kann soweit verfeinert wer-
den, dass in der Auswahl von Presse-
titeln sogar der Computer eingesetzt
wird, um die kostengiinstigste Kom-
bination herauszufinden.
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Werbemassnahmen

Wir haben im Bereich der Werbung
eine ganze Palette von Massnahmen
vorgesehen. Eine der wichtigsten ist
das Inserat. Von unserem Werbe-
budget wird firr die Inseratwerbung
der grosste Betrag benétigt. Das
Inserat ist nebst dem Fernsehen am
besten geeignet, breite Konsumen-
tenschichten anzusprechen. Eine

Inseratkampagne muss informieren,
bekanntmachen und motivieren. Es
ist der Dialog mit dem Endverbrau-
cher. Seine Fragen miissen beant-
wortet werden; in seiner Sprache.
Dabei diirfen wir nicht den Fehler
begehen, die ausgetretenen Pfade der
Konkurrenz zu betreten. Wir miissen
uns unterscheiden und profilieren.

Werbemassnahmen
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Jedesmal wenn eine neue Anzeige er-
scheint, soll sie der Konsument un-
verkennbar mit dem Namen Revox
in Verbindung bringen.

Wihrend eines ganzen Jahres
werden nun die doppelseitigen
Revox Anzeigen erscheinen. Immer
wieder mit neuen Variationen iiber
das Thema HiFi, selbstverstindlich
mit Bezug auf die neuen Revox Ge-
rite. Nebst den eigentlichen HiFi-
Zeitschriften belegen wir mit Riick-
sicht auf unsere Hindlerstruktur vor
allem die wichtigsten Tageszeitungen
der Ballungszentren. Einige wenige
Illustrierte sorgen fiir grosse Reich-
weiten. Zusitzlich erscheinen unsere
Anzeigen auch noch in einigen aus-
gewidhlten Spezialzeitschriften wie
z.B. “Jazz” und “Aero Revue”, von
denen wir glauben, dass die Leser
mit unseren anvisierten Zielgruppen
gemeinsame Interessen haben kénn-
ten und dazu kaufkriftig sind. In der
Bundesrepublik Deutschland, wo
wieder andere Verhiltnisse anzutref-
fen sind, wurde der Schwerpunkt
budgetmissig eindeutig bei den gros-
sen  Publikumszeitschriften = wie
“Stern” und “Spiegel” festgelegt.

Fir die Herstellung eines neuen
Revox Gesamtprospektes ist der
Zeitpunkt noch zu frith, weil noch
nicht alle Produkte der B-Serie (Vor-
verstarker B730) soweit gediehen
sind. Deshalb musste eine andere
Losung gefunden werden. Sie hiess
Revox-Print.

Ihr Revox Print wurde deshalb
zum ersten Mal in einer Grossauflage
fiir die Allgemeinheit gedruckt, in
einer Erstauflage “von stolzen
500 000 Exemplaren und mehreren
Sprachen. Bereits jetzt ist jedoch
wieder ein Nachdruck fillig. Bei
dieser Gelegenheit moéchten wir uns
entschuldigen, dass in der erwihnten
Printausgabe keine internen Ange-
legenheiten aufgenommen werden
konnten.

Den spezifischen Kundeninter-
essen nach harten, technischen Fak-
ten haben wir in der Form von
Datenblidttern Rechnung getragen.

Ebenfalls erstaunlich  grosses
Interesse findet unser neuer Revox
Poster mit der bestechend brillanten
Abbildung der B-Serie.

Revox stiehlt den andern die Show

Priaziser ausgedriickt: an allen Aus-
stellungen spricht man iiber Revox,
iber die neuen Geriite, ja sogar iiber
den Revox-Stand. Am dichtesten
Gedringe merkt man wie ausser-
ordentlich wichtig all die HiFi-Aus-
stellungen fiir uns sind. Da trifft sich
die Fachwelt, die Hindler, HiFi-
Fanatiker, aber auch die grosse Masse
der Schaulustigen.

Der grosse Ausstellungsreigen be-
gann mit der FERA und der Funk-
ausstellung in Berlin. Es folgten Aus-
-stellungen in der Welschen Schweiz,
Italien, England, Holland, Schwe-
den, Kanada, Jugoslawien, Spanien,
Griechenland und Japan. Nur Insider
ahnen, was fiir eine enorme Detail-
Planung notwendig ist, bis die
Stinde entworfen, ausgefiihrt und
aufgestellt sind. Dazu kommt die
Koordination mit der Produktion,
damit die Ausstellungen rechtzeitig
mit den Gerdten bestiickt werden
konnen. Jede Ausstellung erfordert
auch einen grossen Arbeitsaufwand
fur die Beratung, Hindlerbetreuung,
die Tondemonstrationen, den
Drucksachennachschub, das Bestel-
lungswesen und vieles mehr. Der Er-
folg ist nicht ausgeblieben. Revox
erfihrt im Zusammenhang mit den
Ausstellungen ausserordentlich viel
Beachtung.

Die zweite Zielgruppe der Werbung

Unsere Werbung ist an zwei Ziel-
gruppen gerichtet, erstens an den
Endverbraucher und zweitens an den
Handel.

Wie schon erwihnt unterstiitzen
wir den Handel bei seinen Werbe-
anstrengungen. Fertige Druckunter-
lagen stehen jedem Hindler fiir seine
Inseratwerbung zur Verfiigung. Wir

streben damit in der Inseratgestal-
tung ein einheitliches Auftreten an.

Audiocard wirbt fiir die B-Serie.
Es ist vorgesehen, bei Ausstellungen
aber auch in HiFi-Geschiften Audio-
card als attraktives Werbemittel ein-
zusetzen. Dazu wurden spezielle Pro-
gramme iiber die B-Serie in mehreren
Sprachen hergestellt. Das Audio-
card-System iibernimmt mit diesen
Programmen eine wertvolle Ver-
kaufsfunktion. Die giinstige Herstel-
lung der Software (Mikrofiche) er-
laubt uns, dieses ausgezeichnete
Werbemittel sogar weltweit einzu-
setzen.

Fir den Handel sind noch
weitere Werbemittel vorgesehen. So
beabsichtigen wir fiir den Verkiufer
im Laden ein Revox Verkaufs-
Manual zu gestalten, das ihm helfen
soll, Revox Gerite besser und erfolg-
reicher zu verkaufen. Wir werden
dem Handel in einiger Zeit auch De-
korationsmaterial zur Verfiigung
stellen kénnen. Attraktiv gestaltete
Schaufenster vermogen in beson-
derem Masse den Umsatz positiv zu
beeinflussen.

Public Relations

Wir verstehen unter Public Relations
die Pflege der Beziehungen zur Of-
fentlichkeit, beispielsweise zur Be-
horde, den Massenmedien wie
Radio, Fernsehen und der Presse. Im
Zusammenhang mit der Lancierung
der neuen B-Serie sind fiir uns vor
allem die Pressekonferenz von gros-
ser Bedeutung. Revox-Pressekon-
ferenzen fanden statt in London,
Paris, Amsterdam, Ziirich, den USA,
Japan, Taiwan und Hong-Kong. Sie
sind wichtige imagebildende Ereig-
nisse. Vom erfolgreichen Ablauf
hingt ab, wie gross das Echo iiber
die neuen Produkte in der Presse
sein wird.

Die Organisation einer Presse-
konferenz ist eine arbeitsintensive
Tatigkeit. Sie umfasst zuerst alles,
was mit der Einladung der Journali-
sten im Zusammenhang steht. Weiter
muss eine umfangreiche Pressedoku-
mentation mit Produktbeschreibun-
gen und Fotos hergestellt werden.
An den Pressekonferenzen werden
dann die neuen Gerite in Form von
Kurzreferaten vorgestellt.

Im mehr gesellschaftlichen zwei-
ten Teil bietet sich die Gelegenheit,
bei kulinarischen Geniissen wichtige
Beziehungen zu kniipfen und Kon-
takte zu pflegen. Da werden Fragen
beantwortet, es wird diskutiert und
gefachsimpelt.

Ob eine Pressekonferenz schluss-
endlich erfolgreich war, zeigt sich
anschliessend in den erschienenen
Presseberichten. Nach der ersten
Zwischenbilanz koénnen wir riick-
blickend von sehr erfolgreichen
Revox Pressekonferenzen sprechen.
Uberall in den Fachzeitschriften
spricht man von Revox. Man spricht
von der legendiren Revox-Qualitit
und den wichtigsten Neuerungen.
Ganz besondere Beachtung erfihrt
vor allem der Revox Plattenspieler,
dank seiner revolutionierenden tech-
nischen Konzeption.

Unabhingig von den Pressekon-
ferenzen haben wir in der Schweiz
zusitzlich den wichtigsten Tages-
zeitungen einen kurzen Pressebericht
und Produktfotos zugestellt.

Alles in allem, umfasst das Revox
Marketing-Massnahmepaket fiir die
Markteinfithrung der B-Serie eine be-
achtliche Reihe von Aktivititen. Sie
greifen wie ein Riderwerk inein-
ander und tragen auf diese Weise
zum Erfolg der neuen Revox Geriite-
serie bei.

Rolf Zurbuchen

Frage an Radio Eriwan:
“Wird Herr Studer nach seinem
65. Geburtstag weiterarbeiten?

Antwort: “Im Prinzip ja, aber nur
noch wihrend 7 Tagen pro Woche!”

Nach zehntégiger Dauer schloss am
4. September 1977 die Interna-
tionale Funkausstellung 1977 Berlin
ihre Tore.

Insgesamt 626 012 gezihlte Be-
sucher, darunter 40 000 Fachbe-
sucher (Handel, Handwerk, Wissen-
schaft, Forschung, Technik) haben
die Ausstellung besucht. Das ist die
hochste Besucherzahl, die bei der
Internationalen Funkausstellung in
Berlin bisher erreicht wurde.

Auf ca. 90 000 m? Ausstellungs-
flache prasentierten fast 400 Firmen
aus 22 Lindern in 24 Hallen ihr
Sortiment, mit teilweise sehr inter-
essanten Neuheiten.

Stark engagiert waren auch
wieder die Senderanstalten der
ARD, das ZDF, die Bundespost, die
Stiftung Warentest und zahlreiche
weitere Institutionen und Verbinde.

Neben einem umfassenden Uber-
blick iiber die in- und auslindische
Produktion wurden fundierte Infor-
mationen fiir den technisch interes-
sierten Laien sowie spezielle Infor-
mationen fiir die Fachwelt geboten.

Als wesentlichste Fachgebiete
fand der Besucher u.a. Fernsehemp-
fangsgerite, HiFi-Anlagen, Tonband-
gerite und Diktiergerdte, Schall-
plattenabspielgerite, Schallplatten
und bespielte Tonbinder, elektro-
akustische Bauteile, Sendeanlagen
mit Zubehor, Empfangsantennen
und Fachliteratur.

Zu den aufsehenerregendsten
Stinden der gesamten Ausstellung
gehorte der von der Firma Ryche-
ner, Zirich gebaute Revox-Stand,
der eine Gesamtfliche von 280 m?
aufwies. Ausgestellt waren alle Ge-
rite der Serien 70 und 700 sowie die
neuen Gerdte und Lautsprecher-
boxen der REVOX B-Serie. Ausser-
dem wurde in Form von 4 Audio-
card-Monitoren, in Verbindung mit
4 A700 und 722, Nonstop das
REVOX-Programm akustisch (iiber
Kopfhorer) und optisch vorgefiihrt.

Nachdem erfahrungsgemiss auf
vergangenen Ausstellungen die Auf-
merksamkeit in erster Linie den
Revox-Tonbandgeriten galt, so riick-
te diesmal der Tuner B760 und mit
fast sensationellem Anklang, der
Plattenspieler B790 in den Mittel-
punkt des Interesses.

Der Plattenspieler B790 wurde
von einigen Besuchern, Mitaus-
stellern und Fachjournalisten als
einzige wirkliche Neuheit auf der
Funkausstellung bezeichnet, was
auch von Fachzeitschriften bestitigt,
durch Anforderung von verschiede-
nen Fernsehanstalten und durch den
Standaufenthalt von gleichzeitig teil-
weise bis zu 15 Mitarbeitern von
unseren asiatischen Mitbewerbern
bewiesen wurde.

An iiber 600000 Besucher,
welche an den 10 Offnungstagen bei
tropischen Raumtemperaturen
(40° C/ 95° Luftfeuchtigkeit) die

Internationale Funkausstellung 1977 Be

rlin

Ausstellung besuchten, wurden von
dem Revox-Team iiber 100 000 In-
formationsunterlagen einzeln ver-
teilt.

Und dann begann die Arbeit,
unser Verkaufsteam stiirzte sich auf

den Handel, und Endverbraucher

erhielten ab Werk die gewiinschten
Datenblitter zugeschickt.

Verkaufsforderung

Edwin Auwdrter

Hans Joachim Entress

1T

A ALK

REVOX Stand wird ausgezeichnet

Seit 25 Jahren ist es in Lausanne iib-
lich, jeweils die besten Stinde des
Comptoir Suisse zu primieren. Der
Preis wird von einer 18-kdpfigen
Jury verliehen, die sich aus Mitglie-
dern der Arbeitsgemeinschaft der
Schweizer Grafiker und des “Club
de Publicité” von Lausanne unter
der Leitung des Prisidenten, Herrn
René C. Bernhard, zusammensetzt.
Unser Stand hat auch dieses Jahr
wieder einen beziehungsweise zwei
Preise gewonnen:

1. Das Diplom, mit dem die 6 besten

ChibdeF del

DIFLC)

décerné a
REVOX-ELA AG, Saint-Sulpice
pour lexcellente réalisation de son exposition
a loccasion
de la 58€ Foire Nationale de Lausanne
mptoir Suisse 1977

Lausanne le 15 septembre 1977

Amocation S

Amoostion Sume des Graphutes Club de Publictte de Lausarine:
section vadose

oo, Aol
Chrnstian Schrutz présdent FRene C Bernhard président

]

von insgesamt 2537 Stinden ausge-
zeichnet wurden.

2. Den “Prix spécial pour la meil-
leure animation”, der fiur die hoch-
ste Punktzahl in allen Beurteilungs-
kriterien verliechen wurde.

Madame Cécile Chavaillaz mit dem
Spezialpreis der Jury.
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Sonderausgabe

Die Zeitung in weltweiter Verbrei-
tung als Botschafter der neuen
B-Linie.

Nie zuvor ist der Name Studer-
Revox-Print so oft gefallen, wie seit
der FERA in Zirich und der Funk-
ausstellung in Berlin. Mit der vier-
farbig gedruckten Sonderausgabe
haben wir ein fiir unser Haus neues
— und deshalb fiir manche unge-
wohntes — Werbemittel eingesetzt:
die Zeitung. Sie ist zweifellos das
klassische Medium fiir die Verbrei-
tung von Neuigkeiten; weltweit ist
sie Triger der Meldungen des Tages
und signalisiert hochste Aktualitit.
Genau das Richtige also, wenn es
gilt, die Nachricht zu verbreiten:
“Von REVOX gibt’s jetzt eine
brandneue Geritelinie!” Selbstver-
stindlich sind da noch andere gute
Griinde, die Form der Zeitung zu
wihlen. Ein handfester sicher, ist der
Preis. Verglichen mit einem Prospekt
auf Kunstdruckpapier ist das Einzel-
exemplar wesentlich billiger. Damit
erst war es moglich, eine Streuung
vorzusehen, die in der Geschichte
der Revox-Werbung unerreicht ist:
in 6 Sprachen wurden auf einer
Rollenoffsetmaschine bisher iiber

17.40m

0 Rt

Guarzgexleusrior |
Dkemantrieb. Plattenapister

750 000 Exemplare gedruckt und in
nur 4 Monaten verteilt (335 000
deutsch, 140 000 franzgsisch,
150 000 englisch und je 50 000 in
italienisch, hollindisch und schwe-
disch).

Hoffen wir also, es treffe das
Sprichwort zu: Wer viel sit, wird viel
ernten.

Kurt Marti
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Bild 1 (Schematische Darstellung)

ROLLENLAGER

Die schematische Darstellung zeigt die Seitenansicht der dreistockwerk-
hohen Rollenoffsetmaschine schweizerischer Provenienz (OF II von
WIFAG, Bern), auf der unsere Zeitung gedruckt wurde.

Von den Rollensternen — die Papierrollen werden “fliegend” bei laufender
Maschine gewechselt — laufen die Papierbahnen iiber unzihlige Walzen zu
den Doppeldruckwerken. In der Reihenfolge blau, rot, gelb, schwarz werden
die Druckfarben auf das Papier gebracht. Im Ofen wird die Farbe bei 300° C
hitzegetrocknet. Mit wassergefiillten Kiihlwalzen wird die Temperatur der
Papierbahn neutralisiert. Damit die Farbe am Trichterrand des Falzappara-
tes nicht abgescheuert wird, muss die Papierbahn vorher mit Silicon be-
spritht werden. Im Falzapparat werden die Papierbahnen ineinander gefiihrt,
gefalzt und geschnitten. Fixfertige Zeitungen verlassen die Maschine auf

einem Fo6rderband.

Bild 2 (Totale der Druckmaschine)
Mit einer Geschwindigkeit von 6 m/sec laufen die Papierbahnen durch die Maschine, die von 3 Druckern und
5 Hilfskraften bedient wird.

Bild 3: (Foto des Ausschusses)

Bis alles richtig eingestellt ist und
das “Gut zum Druck™ erteilt werden
kann, muss mit einem Ausschuss von
15 bis 20 Prozent gerechnet werden
(6,75 bis 9 Tonnen Papier).

Bild 4 (Papierrollen)

Fir 0,75 Millionen 12-seitige Zei-
tungen wurden 45 Tonnen Papier
und 2650 kg Farbe verbraucht.

Woussten Sie schon,
dass...

... wir Milliondre geworden sind?
Allerdings haben diese Millionen
nichts mit einem Bankkonto zu tun,
aber sie sind trotzdem recht erfreu-
lich.

Unsere programmgesteuerte
“Wire-Wrap”’-Maschine hat ihren mil-
lionsten Drahtwickel hinter sich ge-
bracht! Besonders interessant an
dieser Tatsache ist, dass wir fiir die
ersten 500 000 Verbindungen eine
Zeitspanne von zwei Jahren ge-
braucht haben, jedoch im Gegensatz
dazu die zweiten 500 000 in 8 Mo-
naten fertiggestellt wurden. Dies ist
ein deutliches Zeichen, dass sowohl
die Maschine und vor allem auch der
Operator schone Fortschritte ge-
macht haben.

Nun kommt die Frage, was
machen wir auf der Wire-Wrap-Ma-
schine? Sie dient z.B. zur Herstel-
lung der Drahtverbindungen auf den
komplizierten digitalen Leiterplatten
(mehrere Hundert auf jedem Print),
die fiir unsere elektronische Syn-
chronisieranlage “Tape Lock 2000
und andere zukunftstrichtige Gerite
benotigt werden.

Hans Bucek

Bei hochkomplexen Digitalsteuerun-
gen geniigen zwei Verdrahtungs-
ebenen von doppelseitigen Printplat-
ten nicht mehr. Hier wird die 16t-
freie Wire-Wrap-Technik angewandt.
Dieser NC-gesteuerte Automat er-
stellt die mehrlagigen Verdrahtungen
nach Computer-Programm.

Gegen Angriffe kann man
sich wehren,
gegen Lob ist man machtlos.

Bild 5 (Mann am Schaltpult)

Am zentralen Schaltpult gibt der
“Obermaschinenmeister”’ — so heisst
der Mann in der Fachsprache — der
Maschine seine Befehle. Vor jedem
Maschinenanlauf gibt er seinen Mit-
arbeitern mit einem schrillen Pfeif-
ton das Zeichen, die Gefahrenzonen
der Maschine zu meiden. Mit einem
Sirenenton wird auch jeder Rolien-
wechsel angezeigt.
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Der COMPUTER -

was tut

Die zweite industrielle Revolution wurde in den Fiinfzigerjahren durch eine ganz besondere Maschine ausgeldst:
durch den Computer. Eine Arbeitswelt ohne ihn ist kaum mehr vorstellbar. Durch die rasche Verbreitung der
Datenverarbeitung ist eine ganze Reihe neuer Titigkeiten entstanden. Dennoch, fiir viele ist der Computer ein
Orakel geblieben.

Dem Leiter unserer elektronischen Datenverarbeitung, Hans R. Bigler, hat unser Werbekoordinator, Kurt Marti,
ein paar Fragen gestellt. Vielleicht kann dieses Interview den Schleier des Geheimnisvollen iiber der Computerwelt
etwas liiften:

Das aktuelle Interview

Hans R. Bigler,
Leiter der elektronischen Daten-

verarbeitung
ist 1934 in Wettingen geboren. Er
absolvierte eine handwerkliche

Lehre. Bei einem grossen Nah-
rungsmittel-Hersteller in der Ost-
schweiz stieg er 1959 als Operator
in das Gebiet der elektronischen
Datenverarbeitung ein und liess
sich spiater zum Programmierer
ausbilden. 1964 kam er als erster
EDV-Mann des Unternehmens zu
WILLI STUDER.

ti: Herr Bigler, was ist unter “EDV”
— “Elektronische Datenverarbei-
tung” zu verstehen?

Bigler: Die Definition ist: Erfassen
von Daten, deren Speicherung und
deren Auswertung nach verschiede-
nen Kriterien.

ti: Welche Maschinen und Gerite ge-
héren zu einer EDV-Anlage, und
welche Funktion haben sie?

Bigler: Zu einer EDV-Anlage gehort
zuerst eine Zentraleinheit; dies ist
der eigentliche Rechner. Er arbeitet
mit einem eingespeisten Programm,
speichert aber keine Daten. Im wei-
teren gehéren zu einer Anlage der
Kartenleser, der Kartenstanzer, ein
Drucker, Magnetplatten- und Ma-
gnetbandeinheiten.

ti: Wie lautete im Jahre 1964 Ihre
Aufgabenstellung, als Sie als erster
EDV-Mann des Unternehmens Thren
Posten angetreten haben?

Bigler: 1963 hat sich Herr Studer
entschlossen, fiir sein Unternehmen
eine eigene Datenverarbeitung aufzu-
bauen. Die ersten Aufgaben, die er
I6sen wollte, waren die Nachkalkula-
tion einerseits und andererseits die
Fakturierung und die Debitoren-
buchhaltung fiir unsere Verkaufsge-
selischaft REVOX ELA AG. Die
beiden Applikationen haben wir zu-
erst dem Servicebiiro von IBM in

Auftrag gegeben. 1964 noch fiel der
Entscheid, eine eigene Anlage in Be-
trieb zu nehmen, und es wurde eine
IBM 1401 bestellt. Diese allerdings
ist nie zur Auslieferung gekommen,
weil IBM wihrend der Vorarbeiten
ein neues System vorgestellt hat, die
IBM 360/20. Die Vorarbeit musste
also neu auf dieses System ausgerich-
tet werden.

ti: Wann also wurde der erste Com-
puter der Firma Willi Studer schliess-
lich installiert?

Bigler: {m Herbst 1966, es handelte
sich um eine sogenannte Kartenma-
schine. Diese wurde bereits im Jahre
1968 auf das neuere Plattensystem
ausgebaut. Den  grdsseren und
schnelleren Rechner der gleichen
Serie erhielten wir schon 1971.
Unser neuestes Computersystem, die
IBM 370/115, steht seit diesem
Friihjahr in Betrieb.

ti: Was gehOrt heute, nach einer
wesentlichen Erweiterung der EDV-
Abteilung, zu ihrem Aufgabenkata-
log?

Bigler: Wir bearbeiten die Material-
bedarfsrechnung, die Disposition,
die Lagerbuchhaltung, die Stiick-
listenorganisation, die Vorkalkula-
tion, und wir schreiben Fertigungs-
papiere mit Arbeits- und Material-
karten. Ferner erstellen wir Termin-
listen, d.h. auf Grund der Kapazi-
titen und Auftrige legen wir die
Durchlaufterminierung fiir die Pro-
duktion fest. Schliesslich arbeiten
wir fiir die Betriebs- und Finanz-
buchhaltung. Fiir unsere Tochter-
gesellschaften besorgen wir die Fak-
turierung, fiilhren die Lager- und
Debitorenbuchhaltung und erstellen
Verkaufsstatistiken. Nicht zu verges-
sen sind selbstverstindlich die Ge-
haltsabrechnungen fiir alle
STUDER-Unternehmen.

ti: Woriiber zum Beispiel gibt eine
Verkaufsstatistik Auskunft?

Bigler: Uber Umsditze in den geogra-
fischen Regionen, iiber Vertreter-
gebiete, Artikelgruppen, Kundenka-
tegorien und iber den einzelnen
Kunden.

ti: Wieviele Beschiftigte zihlt heute
die EDV-Abteilung?

Bigler: In der EDV-Produktion sind
ein Anlagechef, ein Operator, eine
Locherin ganz- und zwei halbtags
titig. Jetzt, in Spitzenzeiten am
Monatsbeginn, ist zusdtzlich -eine
Aushilfskraft erforderlich. In der
Programmierung und Analyse sind
drei Mitarbeiter beschdftigt.

ti: Wieviele Leute miissten eingesetzt
werden, um den gleichen Aufgaben-
katalog ohne Computer zu bewilti-
gen — konnen Sie dazu etwas sagen?
Bigler: Das ist allerdings dusserst
schwierig! Ein kleines Heer miisste
wahrscheinlich beschdftigt werden,
wenn unsere Arbeit in konventio-
neller Art erledigt werden miisste.

ti: Koénnen Sie dazu bitte genaueres
bekanntgeben.

Bigler: Die Datenverarbeitung eréff-
net ganz neue Moglichkeiten in der
Auswertung.  Auswertungen, die
manuell nicht zu bewdltigen sind
und nur mit einem Computer durch-
gefiihrt werden konnen.

ti: Konnen Sie dazu ein Beispiel
geben?

Bigler: Nehmen wir unsere Kapazi-
titsplanung und die Terminierung:
Alle 10 Tage planen wir ca. 13 000
Operationen fiir die Fertigung nach
dem neuesten Stand. Auch wenn
dies manuell zu bewiltigen wire,
indem man einfach genug Leute ein-
stellen wiirde, so wiirde man damit
erst fertig, wenn eine solche Termi-
nierung bereits iiberholt wdre.

ti: Fir viele Leute ist das EDV-
Wesen ein Buch mit sieben Siegeln.
Wie erkliren Sie sich das?

Bigler: Heute sitzt jedes Kind in
Autos, sieht jedermann am Fern-
sehen  Raketen, Mondlandungen
usw. Der Computer dagegen gehort
zur Arbeitswelt. Erst der Eintritt in
das Erwerbsleben bringt uns den
Computer ndher. Dazu kommt, dass
nur wenige Zutritt haben zu einem
Computerraum. Die Zukunft aber
wird den Computer an den Arbeits-
platz des Mitarbeiters bringen. So
sind wir im Begriff, Bildschirme zu
installieren. Direkt am Arbeitsplatz
wird damit mit der Recheneinheit
operiert, werden Informationen ab-
gerufen und sogar Daten in der
Datenbank gedndert.

ti: Was Sie erkldren, ist Zukunfts-
musik. Was nun ist der konkrete
Nutzen dieser Bildschirme?

Bigler: In Sekunden stellen wir den
Sachbearbeitern Daten aus der
Datenbank zur Verfiigung. Sie kon-
nen also schneller reagieren, Ent-
scheidungen friiher treffen, weil bes-
sere Entscheidungsgrundlagen vor-
liegen.

ti: Koénnen Sie an einem Beispiel aus
der Praxis den Unterschied zwischen
der Situation heute und der kom-
menden mit Bildschirmen auf-
zeigen?

Bigler: Gewiss, aus dem technischen
Anderungsdienst zum Beispiel: Auf
die Frage, wo tberall, in welchen
Baukasten-Stiicklisten also ein be-
stimmtes  Fabrikationsteil  vor-
kommt, wird die Nummer des Teiles
am Bildschirmgerdt eingetippt. In
Sekunden wird die Antwort am Bild-
schirm angezeigt und simtliche Bau-
kasten-Stiicklisten, in denen das Teil
vorkommt, sind ersichtlich. Heute
muss eine Lochkarte ausgefiillt wer-
den. In der Locherei wird diese ge-
priift und gelocht, und im Maschi-
nenraum lisst der Operator die ent-
Sprechenden  Listen  herauslesen.
Dann erst kann die Antwort mit der
internen Post dem Sachbearbeiter
zugeleitet werden.

ti: Wie lange dauert eine solche Ab-
frage iiber Lochkarten?

Bigler: Im Normalfall einen Tag.

ti: Jeder weiss, dass wir hier in Re-
gensdorf eine EDV-Anlage haben
und auch eine solche in Loffingen
betreiben, Warum?

Bigler: Mit den Computern, die wir
bis heute installiert haben, ist es aus
Kapazitdtsgriinden nicht mdoglich,
eine Datenfernverarbeitung mit Lof-
fingen durchzufiihren. Ein grésseres
System wdre erforderlich. Es ist je-
doch durchaus méglich, in Zukunft
eine zentrale Datenverarbeitung ein-
zurichten und unsere Tochtergesell-
schaften in Deutschland daran anzu-
schliessen. Bereits im ndchsten Jahr
wird die Studer International AG via
Bildschirm direkt unserem Com-
puter angeschlossen.

ti: Im EDV-Zentrum in Loffingen
werden also die gleichen Aufgaben
wie hier in der Schweiz gelost, oder
gibt es Unterschiede?

Bigler: Wir haben eine sehr grosse
Ubereinstimmung, mit Ausnahme
jener Anwendungen, die vom Ge-
setzgeber oder aus anderen Griinden
anders verlangt werden.

ti: Ein weitverbreitetes Volksemp-
finden meint, der Mensch werde
vom Computer beherrscht. Was
sagen Sie dazu?

Bigler: Unsinn, das ist gar nicht mog-
lich. Der Mensch programmiert den
Computer und lisst ihn nach seinen
Vorgaben fiir sich arbeiten.

ti: Herr Bigler, wir danken Ihnen fiir
dieses Gesprich!

"""""

Die Mitarbeiter der EDV

Saletta Bonasso  Marco

o

b \g:& o~

Ernst Horler Rosmarie Zidrjen

Hans R. Bigler Max Kippeli
Leiter Abteilung EDV  Anlagechef
Saletta Bonasso Marco Tuozzo

Locherin Operator

Regina Dorig Heinz Schmid
Aushilfs-Locherin Analysator-
Hanspeter Fiirer Programmierer
Analysator- Gertrud Weiss
Programmierer Locherin

Ernst Horler Rosmarie Ziérjen
Programmierer Locherin

Berufe um die Datenverarbeitung

Die Locherin oder die Datatypistin
Daten, die der Computer verarbeiten
soll, miissen in eine fiir ihn lesbare
Form gebracht werden: auf Loch-
karten, Magnetbinder oder Magnet-
platten. Fir jedes Zeichen, jede Zahl
und jeden Buchstaben ist fiir die
Codierung einer Lochkarte eine be-
sondere  Lochkombination fest-
gelegt. Auf einem schreibmaschinen-

dhnlichen sogenannten Kartenlocher
tippt die Locherin die zu verarbei-
tenden Daten vom Originaldoku-
ment ab und stellt so die vom Com-
puter einzulesenden Lochkarten her.

Der Operator

Er bedient den Computer und ist
verantwortlich fiir die richtige Ab-
lauffolge der Programme. Sein
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Schreckgespenst sind Stromausfille
und Bedienungsfehler, denn die
durch ihn betriebenen Maschinen
sind teuer, und deshalb ist jede zu
wiederholende Arbeit mit hohen
Kosten verbunden.

Der Programmierer

Er schreibt die Computerprogram-
me. Damit gibt er der Recheneinheit
die eigentliche Arbeitsanweisung.
Dies geschieht weder in deutscher
noch in irgend einer anderen Spra-
che dieser Welt, sondern in einer von
mehreren moglichen Programmier-
sprachen. Dies klingt nicht nur, dies
ist tatsdchlich kompliziert und lisst
den Programmierer zuweilen recht
harte Niisse knacken.
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Der EDV-Analytiker

Seine Aufgabe ist es, zu untersuchen
und spiter festzulegen, wie und wo-
fir der Computer angewendet wer-
den kann. Er iiberlegt sich, was der
Programmierer alles beriicksichtigen
muss, welche Einflussgrossen dem
Computer bekannt sein miissen, um
stérungsfrei arbeiten zu konnen. Wo
es darum geht, einen bisher manuell
erledigten Arbeitsvorgang dem Com-
puter zu iibertragen, erarbeitet er die
Grundlagen fiir den Programmierer.
Am Beispiel der Kapazitits- und Ter-
minplanung kann man sich aus-
malen, dass die Titigkeit des Ana-
lytikers nicht immer eitel Honig-
lecken sein kann.

Kurt Marti

Nichteingeweihte sind beim ersten
Blick auf diese Computer-Grafik ver-
blifft. Jedoch, die Zeichnung ent-
steht nicht dank Eingebung, die der
Computer hat, sondern durch Ein-
gabe von Lochkarten. Die Flichen-
wirkungen hell, mittel und dunkel,
werden durch = Aneinanderreihung
von Schriftzeichen mit unterschied-
lichen Grauwerten erzeugt.

Alles, schreibt Kuno P. aus Hungen,
bekommt man schon durch EDV:
Steuerbescheid, Gas/Strom-Rechnungen,
Gehalt! sogar die Ehefrau

vermittelt einem der Computer.

Frau Olga hofft, es ist ein guter.

Die Stunde Null

Das obre Bild zeigt an in Stunden,
wie lange ich schon titig bin.
Es ist ein Trugbild — unumwunden
geb’ ich’s zu, denn seit Beginn
vor mehr als sechseinzweitel Jahren
habe ich — und dies meist stérungsfrei —
mit meinem Hirn, dem unsichtbaren,
gerechnet viel und mancherlei.

Niemand kennt die Zahl der Karten,
die ich im Laufe dieser Zeit
aus all den vielen Arbeitssparten
gelesen hab mit Emsigkeit.
Immerhin kann ich erkldren:
Zihlten wir die neuen nur,
zwei Millionen jihrlich s’ wiren;
doch viele laufen Tour par Tour.

Ein jeder mittlerweil’ sich fragt,
was des Trugbilds Losung sei.
Es ist sehr rasch und kurz gesagt
und keine Hexerei:
Ich bin ein bewihrter Computer
von IBM — ein guter. —
Immer die neun: Ein Aug’ werft drauf!
Ich hatte Stundenzihleriiberlauf.
Kurt Marti

Geschehen am 26. August 1977:
Zihleriiberlauf des Computers
IBM 360/20

Der Mensch, schreibt Konrad M. aus Ast
wird immer mehr zum Nummernwesen,
ist datenmiissig voll erfasst,

leicht einzuspeisen, auszulesen.

Wie soll man sich dagegen wehren?

Frau Olgas Rat: Sich nicht vermehren.

3

Etwas, das
uns alle betrifft

Man sollte fiir dieses Kapitel einen
moglichst reisserischen Titel wihlen
— man sollte ndmlich irgendein Mit-
tel finden, damit diese Zeilen tat-
sichlich gelesen und vor allem auch
beachtet werden.

Was ist geschehen? Die Eidge-
noéssischen Rite haben ein Gesetz
angenommen! Grosses Gelichter auf
allen Seiten! Wer kiimmert sich
schon darum, was ‘“die in Bern”
machen? Gesetze, Vorschriften, An-
ordnungen, Empfehlungen — Para-
graphen, Paragraphen, da hitte man
viel zu tun, wenn man darauf auch
noch achten sollte.

Aber was ist wirklich passiert?
Etwas, was unsere Firma als techni-
schen Betrieb interessiert bzw. inter-
essieren muss. Es ist das INTERNA-
TIONALE EINHEITEN-SYSTEM
angenommen worden, d.h., dass Ein-
heiten, also z.B. Meter oder Kilo-
gramm oder Sekunden etc., die
schon lingere Zeit international ge-
nau definiert wurden, jetzt auch hier
in der Schweiz durch ein GESETZ
festgelegt sind! In diesem Zusam-
menhang muss man noch erwihnen,
dass das Internationale Einheitensy-
stem z.B. in Frankreich schon lange
gesetzlich verankert ist, ebenso in
Deutschland usw. Es ist aber nicht
nur ganz Europa in dieser Hinsicht
gleichgeschaltet, sondern bald die
ganze Welt.

Die durch das Gesetz bewirkten
Anderungen sind fiir den gewohn-
lichen Sterblichen durchaus nicht
aufregend, aber man sollte wenig-
stens die wichtigsten Einzelheiten
kennen. Nota bene hat man die Be-
deutung jener Einheiten, die man
tdglich braucht, schon in der Schule
gelernt und Verwirrung entstand
eigentlich nur in der Ubergangszeit
der letzten Jahre, bis man sich end-
lich international geeinigt hatte. Das
ist jetzt der Fall. Was sich gedindert
hat, sind einige Benennungen und
irgendwelche Zahlenwerte, an die
man noch nicht gewdéhnt ist.

Der langen Rede kurzer Sinn soll
einmal an einem Beispiel erliutert
werden, mit dem wir auch gleich ver-
suchen wollen, einen Teil des Wirr-
warrs zu beseitigen, der in den letz-
ten Jahren entstanden ist, als ver-
sucht wurde, einige Einheiten neu zu
benennnen und diese Benennungen
in der Zwischenzeit wieder verwor-
fen wurden und heute nicht mehr
existieren.

Nun zum Beispiel, dem simplen
Kilogramm. Die Hausfrau, die ein
Kilogramm (1 kg) Kohl kaufen will,
braucht sich nicht den Kopf zu zer-
brechen, das kg Kohl bleibt auch in
Zukunft das kg Kohl und kann ge-
nau so auf der Waage gewogen wer-
den wie 1 kg Kartoffeln. Eine unse-
rer Studiomaschinen mit Konsole
wiegt z.B. 98 kg, und das bleibt auch
in Zukunft so. Wozu also dann die
ganze Aufregung? Sie ist nimlich
gar nicht nétig, denn fiir das tigliche
Leben bleibt fast alles so wie es ist.

Soweit die Information fiir die
Hausfrau. Fiir den geschitzten,
etwas mehr interessierten Leser
machen wir ein Gedankenexperi-
ment. Ein Astronaut kauft sich 1 kg
Kohl und nimmt ihn mit in die Welt-
raumkapsel. (Hattu Hunger? Muttu
Kohl fressen!) dann passiert etwas
Merkwiirdiges, denn wihrend des
Fluges wiegt der Kohl iiberhaupt
nichts — (wie der Astronaut selbst)
— aber es ist tatsdchlich immer noch
dieselbe Menge Kohl da! die Masse
des Kohls ist unverindert. Die Wis-
senschaftler und Techniker, die das
hauptsichlich angeht, haben sich zu-
sammengesetzt und festgelegt, dass
die iberall gleichbleibende Menge
irgendeines beliebigen Stoffes in
Kilogramm gemessen wird und die-
ses als “Einheit der Masse” bezeich-
net. Das ist schliesslich nur verniinf-
tig, denn tatsdchlich kann sich wohl
das Gewicht indern (siehe Astro-
naut) aber die Menge, oder eben
besser gesagt ‘“Masse’ bleibt unver-
dndert. Wir wiederholen: 1 kg Kar-
toffel ist iiberall auf der Erde 1 kg
Kartoffel — also keine Panik!

Wir haben soeben von Vernunft
gesprochen, und wenn man logisch
und verniinftig denkt, dann muss
man jetzt noch eine Bemerkung an-
fiigen, die nichts mit Kohl oder Kar-
toffeln zu tun hat, also fiir das tig-
liche Leben ohne Bedeutung ist,
wohl aber fiir den Techniker, der bis-
lang das Kilogramm noch ander-
weitig in einer Doppelbedeutung
missbraucht hat. Versucht ein star-
ker Mann eine Hanfschnur zu zer-
reissen, so zieht er, bis ihm die
Muskeln schwellen — er zieht also
mit allen seinen Kriften. Daran
scheint nichts Besonderes zu sein,
aber die “Kraft” die man braucht,
um die Schnur zu zerreissen, wurde
bisher von den Herren Technikern,
die gerne wissen wollen, was die
Schnur aushilt — man staune —
ebenfalls mit Kilogramm gemessen.
Heiliger Bimbam, die kg sind also
einmal ein Sack voll Kartoffeln und
ein anderes Mal die Festigkeit einer
Schnur? Es diirfte also wirklich an
der Zeit sein, Ordnung in das Ein-
heitenchaos zu bringen. Man hat nun
endlich der Logik zum Sieg ver-
holfen und sich geeinigt, fiir die
Kraft, die man braucht um z.B. die
Schnur zu zerreissen, eine “Einheit
der Kraft” zu schaffen und sie
“Newton” genannt (abgekiirzte
Schreibweise “N”). Uber das New-
ton ein andermal nidhere Angaben.
Wenn beim Verschniiren eines Pake-
tes die Schnur reisst, so kann man
ruhig fluchen, ohne sich iiber New-
ton den Kopf zu zerbrechen, aber
der Briickenkonstrukteur oder der
Ingenieur, der Hochspannungsleitun-
gen iiber Alpenpisse baut, der muss
wissen, dass er jetzt eine echte Ein-
heit der Kraft verwenden kann (und
muss!)

Jetzt horen wir schon die ersten
Zweifel. Da stimmt doch etwas
nicht. Der Laufkran iiber unserer
Laderampe im Neubau hat doch eine
ganz andere Bezeichnung aufgemalt
fir das, was er tragen kann! Da steht
doch schwarz auf weiss

“5000 K.P.”. Und wenn das mit so
grossen Buchstaben dort steht, muss
es doch richtig sein! Leider ist diese
Aufschrift zweimal falsch. Erstens
verladet man mit diesem Kran Kar-
toffeln oder Kohl (fiir unser Restau-
rant) oder schwere Maschinen, also
“Massen”. Es miisste richtigerweise
die Masseneinheit kg verwendet wer-
den und die Aufschrift wire in Ord-
nung, wenn dort 5t (5 Tonnen)
oder 5000 kg, also genau das, was
auch frither iiblich war, stehen
wiirde. Zweitens heisst die Auf-
schrift 5000 K.P. — was ist das
schon wieder? Das gehort in das
Kapitel Wirrwarr, denn in der Zwi-
schenzeit vor einigen Jahren hatte
man fiir die Kraft eine provisorische
Einheit, Kilopond (kp) geschaffen,
aber diese Bezeichnung ist inzwi-
schen gestorben. In Frankreich schuf
man aus demselben Grund ‘‘kilo-
gramm-force’”, woraus deutlich der
Hinweis auf die Kraft zu entnehmen
ist. Auch diese Einheit wurde wieder
verlassen. Die Aufschrift auf dem

Kran ist also zum zweiten Mal
falsch.
Zu allem Uberfluss ist die

Schreibweise K.P. mit Grossbuch-
staben und Punkten auch noch un-
richtig, denn es sollte, wenn schon,
kp heissen. Und damit kommen wir
zum Schluss mit einer kleinen Be-
schwerde: Wir haben vor lingerer
Zeit ein Merkblatt gedruckt und ver-
teilt, das die richtige Schreibweise
der in unserem Betrieb hauptsich-
lich verwendeten Einheiten umfasst
(nur die primitiven, nicht Newton
und Pascal oder andere Exoten);
leider ist der Erfolg minimal, denn

man findet immer noch Schreib-
weisen, die keineswegs normgerecht
sind. Mit Begeisterung wird z.B. die
Unterteilung von grosseren Zahlen in
Dreiergruppen statt mit Zwischen-
rdiumen mit Punkten, Apostrophen
oder dergleichen vorgenommen. Das
ist nicht zulissig, denn auch das ge-
hoért zum Internationalen Einheiten-
system. )
Nach diesem kiihlen Schluss noch
ein Anhingsel zur Beruhigung. Die
Behorden haben eine Ubergangszeit
von 4 Jahren vorgesehen. Man muss:
sich umstellen, aber nicht von heute
auf morgen, was allerdings nicht
heissen soll, dass man jetzt sagt
“Ach so — dann brauche ich mich ja
nicht zu beeilen” und alles bleibt
beim alten.
Hans Bucek

Messgesetz
tritt nachstes Jahr in Kraft

(sda) Das Bundesgesetz iiber das Messwesen tritt
am 1. Januar 1978 in Kraft. Der Bundesrat hat am
Mittwoch entsprechend Beschluss gefasst und
gleichzeitig in der Einheitenverordnung die ent-
sprechenden Ausfiihrungsvorschriften erlassen. Das
Messgesetz regelt die gesetzlichen Grundlagen des
Messwesens in der Schweiz und fithrt nun auch bei
uns das [nternationale Einheitensystem (SI) offi-
ziell ein.

Das SI-System, von dem der erste Teil des Ge-
setzes handelt, ist wesentlich einfacher als das bis-
her angewandte. Unser Land kommt damit zu einer
Normierung der Messeinheiten, wie sie weltweit
anerkannt sind und von allen grossen interna-
tionalen Organisationen, die sich mit dem Mess-
wesen befassen, bereits angewandt werden. Die
international eingefiihrten SI-Einheiten erleichtern
den Handelsverkehr, férdern die Schulung und
Ausbildung sowie den Austausch technischer und
wissenschaftlicher Informationen. Die gegenseitige
Anerkennung von Priifungen und Eichungen wird
in der Zukunft vereinfacht.

St.Sulpice im neuen Kleid

Voila plus de 13 ans que notre suc-
cursale de vente et de service pour la
Suisse Romande s’établissait dans
une ancienne menuiserie transfor-
mée provisoirement en fonction de
nos besoins. Malgré les différents
travaux d’entretien effectués au
cours de ces années, ’aspect général
ne correspondait plus 4 notre image
de marque.

Début juin 77 Monsieur Chavail-
laz nous présentait plans et devis
pour une transformation générale,
qui fut approuvée par Monsieur
Studer le jour méme. Seule con-
dition: les travaux devaient étre ter-
minés pour la fin des vacances. C’est
grace a ’enthousiasme et 4 la partici-
pation active de plusieurs de nos
propres collaborateurs, Messieurs
Jaccoud et Cienfuego, et des dif-
férents corps de métier que Mon-
sieur Chavaillaz réussit ce tour de
force en 8 semaines.

Le 8aolit 77 Revox Ela AG,
St.Sulpice reprenait le travail dans
de nouveaux locaux entiérement
transformés et mieux adaptés i nos
besoins actuels.

Un grand merci 4 tous ceux qui
ont mis du leur dans cette réali-
sation!

St.Sulpice fait peau neuve

Seit iiber 13 Jahren befindet sich
unsere Welschlandvertretung in den
mehr oder minder provisorisch um-
gebauten Ridumen einer ehemaligen
Schreinerei. Trotz verschiedener
Unterhaltsarbeiten im Verlauf dieser
Jahre entsprachen die Réiumlich-
keiten nicht mehr dem ‘Image”
unserer Firma.

Anfangs Juni 77 prisentierte
Herr Chavaillaz Pline und Kosten-
voranschlag fiir einen Generalumbau,
welche noch am selben Tag von
Herrn Studer akzeptiert wurden.
Einzige Bedingung: die Arbeiten
sollten Ende Betriebsferien beendet
sein.

Dank dem Enthusiasmus und
dem personlichen Einsatz unserer
Mitarbeiter Herren Jaccoud und
Cienfuego und mit verschiedenen
Handwerkern, gelang es Herrn
Chavaillaz den Umbau in 8 Wochen
zu bewiltigen.

Am 8. August 1977 nahm unsere
Revox Ela AG in St.Sulpice ihre
Arbeit in den komplett neugestal-
teten und unseren aktuellen Bediirf-
nissen  entsprechenden  Ridumen
wieder auf.

Ein herzliches Dankeschdn allen,
die durch ihren Einsatz mitgeholfen
haben, den Umbau zu verwirklichen!
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Kennen Sie REKOVAC "

Keine Ahnung. Was ist das?

So mag der Eine oder Andere den-
ken, wihrend die etwas besser Infor-
mierten vielleicht sagen werden: Ja,
schon einmal gehort! Die ganz Ein-
geweihten aber werden sagen: Natiir-
lich, das ist doch diese neue Legie-
rung, aus der unsere Tonk&pfe ge-
macht werden, aber die Redaktion
sollte die Ortographie doch etwas
besser beherrschen, denn man
schreibt doch RECOVAC. Stimmt.
Man schreibt RECOVAC, und dar-
um bitten wir vielmals um Entschul-
digung fiir diesen Schreibfehler.

Den nicht Eingeweihten mag es
vielleicht interessieren, dass ein Ton-
kopf oder richtiger der fir die
eigentliche Aufnahme und Wieder-
gabe verantwortliche Teil des
Kopfes, sein Kern also, aus diinnen
etwa 0,2 mm dicken Pliattchen her-
gestellt wird. Diese Plittchen beste-
hen, bzw. bestanden in der Ver-
gangenheit aus einem fiir diesen
Zweck besonders geeigneten Werk-
stoff, namlich PERMALLOY. Per-

malloy ist eine sogenannte weich-

magnetische Legierung, was aus-
driickt, dass die magnetischen Eigen-
schaften dieses Materials sich beson-
ders zur Herstellung von Kernen
eignen, die in Spulen verwendet wer-
den, welche kleine magnetische In-
tensitdtsschwankungen in entspre-
chende elektrische Spannungsvaria-
tionen umzuwandeln haben. Diese
Legierung ist aber nicht nur magne-
tisch weich, sondern auch weich mit
Bezug auf seine Widerstandsfihigkeit
gegen Abnutzung. Diese Kopfe wa-
ren demnach durch die unterschied-
liche Schleifwirkung des Magnetban-
des relativ rasch abgeniitzt, so dass
man natiirlich gerne ein verschleiss-
festeres Material fir den Tonkopf
eingesetzt hitte. Es galt also, eine
Legierung zu finden, bei welcher der
Begriff “weich” nur firr die magne-
tischen Eigenschaften zutrifft. Dem
Hersteller des Materials fir Ton-
kopfe ist das dann auch durch den
Zusatz bestimmter chemischer Ele-
mente gelungen. (Fiir die, die es ganz
genau wissen wollen: Es handelt sich
um die Elemente Titan und Niob.)
Ohne die weichmagnetischen Eigen-
schaften wesentlich zu verdndern,
wurde die Hirte des Materials deut-
lich erh6ht, was zu einer etwa
10-fachen Verbesserung der Ver-
schleissfestigkeit fiihrte. Dieses Ma-
terial kommt unter der Warenbe-
zeichnung “RECOVAC” auf den
Markt.

Dieses RE aus RECOVAC steht
doch dem RE aus REVOX so verfiih-
rerisch nahe, dass sich daraus etwas
machen lassen muss.

In der franzosischen wie auch in
der englischen Sprache gibt es das
Wort “DURABLE”, was haltbar,

 dauerhaft bedeutet und aus dem la-

teinischen DURUS (hart) abgeleitet
ist. Es bietet sich also wie von selbst
an, diesen Tonkopfen den Namen
“REVODUR” zu geben, was dann
auch geschehen ist, wie aufmerk-
same Leser unseres Werbematerials
wissen werden.

Alles schén und gut, mag man-
cher denken, warum aber dieser
Schreibfehler im Titel? Nun, das be-
trifft Orthographie. Es gibt aber
auch Geographie, und man ist nicht
gering {iberrascht, einen Ort namens
REKOVAC im Innersten von Jugo-
slawien zu finden, der auf Flaschen-
etiketten auch iber die Grenzen
seines Landes hinausdringt, wie
dieses Bild zeigt.
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REKOVAC ist ein eher kleiner
Ort mit nur 1 600 Einwohnern, der
etwa 100 km siidostlich von Belgrad
mitten im jugoslawischen Weinbau-
gebiet liegt. Was liegt also niher, als
dass die Bevolkerung von REKO-
VAC Weinbau betreibt und demnach
auch einer Weinbaugenossenschaft,
namlich “Slovenijo Vino” ange-
schlossen ist. Die Jahresproduktion
liegt bei ca. 500 Wagons, wobei aller-
dings nicht ganz klar ist, ob diese
Zahl sich auf REKOVAC oder was
wahrscheinlicher ist, auf die Produk-
tionsziffer von “Slovenijo Vino” be-
zieht. Beziiglich der Qualitit des
REKOVAC aus Rekovac sind leider
keine zuverlissigen Angaben zu er-
halten gewesen, hoffen wir aber fiir
“Slovenijo Vino”, dass deren Pro-
dukt nicht so hart und widerstands-
fahig gegen den Verbrauch ist, wie
dies bei unserem RECOVAC der Fall
ist.

Josef Dorner

Foto-Babel ...

Dieser Schachtelturm hat nichts mit
“Spiel ohne Grenzen” zu tun, denn
wir befinden uns hier in der Foto-
Dunkelkammer. Bei den Schachteln
handelt es sich um Fotoschachteln,
So, und — entschuldigen Sie — bei
der — von den Schachteln aus ge-
sehen — kleinen Dame handelt es
sich um die Fotolaborantin, Frau
Falc, die eben versucht, die 113-te
von insgesamt 128 Schachteln auf-
einander zu reihen. Leere Schachteln
wohlgemerkt!

Ah! — Sie wollen endlich wissen,
was das Ganze soll? Ganz einfach:
Der Inhalt dieser Anzahl Foto-
schachteln wurde aufgebraucht um
den internationalen Bedarf an
Pressefotos fiir die B-Serie zu stillen.

Total waren das 128 x 50=
6400 Fotos im Format A4 ...

M. Siegenthaler

STUDER Studiogeréite - Schweizermarkt
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Mit dem Umzug der STUDER
INTERNATIONAL AG (STI) von
Wettingen nach Regensdorf im ver-
gangenen Dezember fand ein bereits
1971 durchgefiihrter Integrations-
prozess auch geographisch seinen
Abschluss. Wir beniitzen diesen An-
lass, um die Mitarbeiter der anderen
STUDER Produktionsbetriebe und
Verkaufsgesellschaften iiber die Ent-
stehung, den Aufbau des Inland-
marktes und unsere heutige Ver-
kaufstitigkeit zu informieren.

Mit der Entwicklung und der
Herstellung der Studio-Magnetton-
gerite A27 vor ziemlich genau
25 Jahren und deren Lieferung an
die Generaldirektion PTT als ersten
Kunden, begann die Verkaufstitig-
keit auf dem professionellen Sektor.
Es war das, was wir heute retrospek-
tiv als Pionierzeit unserer Firma be-
zeichnen und nichts bringt diesen
Begriff besser zum Ausdruck als die
Tatsache, dass diese erste kommer-
zielle Handlung vollumfinglich von
Herrn Willi Studer persénlich durch-
gefiihrt wurde. In den folgenden Jah-
ren, d.h. bis 1960, wurden die
meisten der inzwischen entwickelten
Studiogeridte A27, A/B37, B30 —
alle noch an der Wehntalerstrasse
fabriziert — weiterhin in der Schweiz
verkauft. Erst nach dem Bau des
Werkes I in Regensdorf ergab sich
durch die wesentlich grossere Fabri-
kationskapazitit und den daraus
resultierenden  Gerite-Stiickzahlen
der Typenreihe C37, eine Verkaufs-
teilung zwischen den Firmen Willi
Studer und EMT Wilhelm Franz
GmbH in Wettingen. EMT iibernahm
via ihr bereits bestehendes Auslands-
vertreternetz den  Export der
STUDER-Gerite sowie die Bearbei-
tung der Schweizerkunden mit Aus-
nahme der PTT.

Nach einem Jahrzehnt, welches
durch Prosperitit gekennzeichnet
war, erfolgte 1971 die Griindung der
STUDER INTERNATIONAL AG,
die den Gesamtvertrieb der profes-
sionellen Gerite auf der ganzen Welt
zur Aufgabe hat. Bei dieser Gelegen-
heit iibergab uns Herr Willi Studer
auch die Verkaufsverantwortung
iber ‘“seine” PTT und Studiokun-
den. Nun konnte die ganze Schweiz
mit all ihren bestehenden und poten-
ziell vorhandenen Kunden von einer
zentralen Stelle aus akquisitorisch
bearbeitet werden. Dem Schreiben-
den kam zugute, dass er die zustin-
digen Herren der Generaldirektion

Von 5 Studiomagnetton-Geriten sind heute insgesamt etwa 50 Versionen
lieferbar. Zusammen 30 Versionen gibts von 6 Mischpulten.

PTT und der SRG (Schweizerische
Rundfunkgesellschaft) von seiner
fritheren Titigkeit her persénlich
kannte. Nach einem entsprechenden
Rundschreiben iiber die Firmen-
grindung STI, erfolgte ein Informa-
tionsbesuch bei der Abteilung Radio
und Fernsehen der PTT, den Radio
Studios Basel, Bern, Genf, Lausanne,
Lugano und Zirich, dem Kurzwel-
lendienst Bern sowie den Fernseh-
studios Ziirich, Genf und Lugano.
Nach einer Orientierung iiber die
Konstellation der verschiedenen
Firmengruppen STUDER — EMT —
THORENS und ihrer Unabhingigkeit
voneinander, erfolgte eine umfas-
sende Schilderung des gesamten
STUDER-Produktionsprogrammes,

Weiterentwicklungen, Preis-Liefer-
situation, Hinweise auf die Neu-
organisation des Ersatzteil- und Re-
paraturwesens etc. Diese Form der
Kontaktnahme und der Information
kommt bei unserer Titigkeit je nach
Wichtigkeit des Kunden und seinen
Wiinschen in den verschiedensten
Varianten zur Anwendung. Es gibt
kein stereotypes Vorgehen oder all-
gemeingiiltige Rezepte um einen
Interessenten zu iiberzeugen, dass er

mit dem Kauf eines STUDER-
Studiogerites das Richtige tut. Es
gibt jedoch ungeschriebene Gesetze
fir Handel und Verkauf, die die
Basis fiir den Erfolg bilden; wie z.B.
die kompromisslose Uberzeugung
von der Qualitidt der zu verkaufen-
den, also unserer Produkte. Zudem
erwartet man von uns zu Recht, dass
wir das Pro-Kontragespriach und den
Vergleich mit den Konkurrenzpro-
dukten nicht scheuen, fiir den Kun-
den immer Zeit haben, und dass wir
uns nach Moglichkeit in seiner oder
zumindest in einer der internatio-
nalen Sprachen unterhalten konnen,
und dass wir schlussendlich unsere
Geriate in den komplexen Zusam-
menhang eines ganzen Studios oder
Rundfunkhauses stellen konnen.
Dieses Vorgehen wird von Fall zu
Fall unterstiitzt durch Werkbesich-
tigungen, deren Wirkung auf Kunden
und Interessenten nicht hoch genug
eihgeschitzt werden kann. Die Be-
suche werden erginzt durch prakti-
sche Demonstrationen unserer Ge-
rite und geben uns die Moglichkeit
iiber den konstruktiven Aufbau, die
angewandte Produktionstechnologie,
Art des Einsatzes im praktischen
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Betrieb zu orientieren und das Preis-
Qualitatskriterium darzustellen.

Um das letztere so objektiv wie
moglich zu erfassen, werden von den
meisten Rundfunkanstalten, in der
Schweiz bei der Forschungs- und
Versuchsabteilung der Gd PTT,
Typenpriifungen durchgefiihrt. Ein
positives Priifergebnis ist die Voraus-
setzung, um iberhaupt mit den
Planungs- und kommerziellen Abtei-
lungen in Kontakt treten zu kénnen.
Erst nach dieser technischen Be-
wihrungsprobe beginnt bei den
staatlichen Beschaffungsstellen der
Faktor Preis eine Rolle zu spielen.
Es folgen Preisbegriindungen, Ver-
gleiche mit Konkurrenzprodukten,
Diskussionen iiber Lieferfristen,
Mengenrabatte, Zahlungsbedingun-
gen etc. Bei grosseren Verkaufsob-
jekten, wie etwa den grossen Regie-
pulten der Typenreihe 289, sind
sogenannte Planungs- und Regiebe-
sprechungen notwendig. Das Haupt-
ziel besteht jeweils darin, die Wiin-
sche und Interessen der Beschaf-
fungsabteilung der PTT, der tech-
nisch zustindigen Instanzen der
Radio Studios, sowie der Tonmei-
ster, die mit diesen Pulten spiter
arbeiten, auf einen Nenner zu brin-
gen. Die Art und Weise, wie wir seit
Jahren bei diesen Projekten spontan
und bereitwillig von der Studioab-
teilung des Werkes Regensdorf
unterstiitzt werden, ist fiir uns echt
verwirklichtes Teamwork zwischen
Fabrikation und Verkauf. Ein wei-
teres Verkaufs- und Vertriebskriteri-
um ist die Referenz. Wir sind in der
gliicklichen Lage, einem neuen Inter-
essenten eine ganze Reihe von Stu-
dios aufzuzihlen, wo STUDER-
Gerdte im Betrieb sind. Sicher
stellen auch Sie als Studer-Revox-
Print-Leser hie und da die Frage, wo
denn all die verkauften Gerite ste-
hen. Da wir hier keine Statistik be-
treiben wollen, erwihnen wir sum-
marisch die etwa 25 Aufnahme-
studios in der Schweiz, die im
Schallplatten- und Filmvertonungs-
sektor arbeiten. Dazu ist sicher inter-
essant zu vernehmen, dass die mei-
sten dieser Kleinstudios ihre Auf-
nahmen mit REVOX-Magnetton-
geriten verschiedenster Jahrginge
begonnen haben. Das gleiche gilt fiir
die Studios von 5 internationalen
Organisationen in Genf, die iiber
STUDER-Gerite verfiigen. Eine wei-
tere Gruppe bilden die Industriege-
sellschaften, Priifanstalten und die
Armee. Die mit Abstand grosste
Konzentration weisen naturgemaiss
die Radio- und Fernsehstudios der
SRG auf, deren Geritepark weit-
gehend von der Gd PTT beschafft
wurde. Beriicksichtigen wir alle un-
sere Kunden und die sich noch im
Betrieb Dbefindlichen Typenreihen
von B30 bis B67, bzw. A80 oder mit
Bezug auf die Mischpulte von 069
bis 169, so stehen in der Schweiz
tiglich etwa 80 Regiepulte und weit
iiber 700 Studio-Magnettongerite im
Einsatz.

Da wir in einer Branche titig
sind, wo After-Sales-Service ein we-
sentliches Verkaufsargument dar-
stellt, verwundert es nicht, dass hin-
ter den obgenannten Zahlen ein gut
funktionierender Reparatur- und
Servicedienst stehen muss. Dieser
wurde in den vergangenen Jahren
wesentlich ausgebaut, nachdem er
wihrend Jahren von Herrn D. Busse
im Einmannbetrieb geleistet wurde.
Heute erhilt der “Verkauf Schweiz”
von der technischen Abteilung STI
Unterstiitzung, wenn Stérungsmel-
dungen eintreffen die Sofortaktio-
nen erfordern, in Form von Instruk-
tionskursen fir Kunden, Service-
Besuchen, technischen Auskiinften,
Mithilfe bei Gerite-Abnahmen, die
z.T. bei uns, oft aber auch beim
Kunden durchgefiihrt werden.

Nun geht es auch bei uns nicht
ohne den beriihmten Papierkrieg,
den wir jedoch auf ein notwendiges
Minimum zu reduzieren versuchen.
Er wird vom Sekretariat des Ver-
kaufsleiters gefiilhrt und besteht im
wesentlichen aus dem Erstellen von
Angeboten, Auftragsbestitigungen,

Lieferscheinen, Rechnungen — erle-
digen der Kundenkorrespondenz,
Uberwachung der Bestellungen fiir
Ersatzteile und Gerite, der Repara-
tur-, Garantie- und Leihfille. Besteht
aber auch aus dem Erledigen von
Telefonaten, Prospektaktionen,
Rundschreiben und dem Fiihren von
Karteien. — Dies sind einige Stich-
worte der tdglichen Arbeit von Frl.
E. Schraner, die erst ein halbes Jahr
bei uns ist und sich mit der z.T.
doch abstrakten Materie bestens ver-
traut gemacht hat.

Ein kleines Land — ein kleines

Landesvertretung die Rolle als Er-
fahrungsmodell zufillt, wenn es gilt,
unseren Auslandsvertretungen An-
regungen und Hinweise aus der
Praxis zu geben. So betrachtet, wird
es verstindlich, dass wir téiglich ver-
suchen die Motivationen, die wir uns
selbst gestellt haben, zu realisieren:
“Nur Massnahmen und Bestrebun-
gen zu planen und zu verwirklichen,
die geeignet sind, den professionel-
len STUDER-Geriten einen be-
stimmten Marktanteil in unserem
Land zu sichern und diesen nach
Moglichkeit zu erh6hen”.

Team; dem jedoch als STUDER- W. Hodel

Qualitat aus der Sicht des Hause

Was heisst iiberhaupt Qualitit?

— Fitness for use

— Grad der Eignung eines Produk-
tes fiir den Gebrauch

Jeder Hersteller einer Ware beteuert
an sich, “Qualitit” herzustellen, in
aller Regel bleibt es aber dem Ver-
braucher vorbehalten, im Gebrauch
des Produktes dessen Qualitit fest-
zustellen, eben den Grad der Eig-
nung fiir den Gebrauch.

Werden die gestellten Anforde-
rungen nicht erfiillt, kénnen sie ent-
weder zu hoch gesteckt sein oder die
Vermutung liegt nahe, dass zwischen
dem Wollen und dem Konnen des
Herstellers eine Kluft besteht. Ich
setze also den guten Willen des Her-
stellers voraus: von der mutwilligen
Erstellung einer ungeniigenden Lei-
stung moéchte ich nicht sprechen.

Qualitits-Leistung ist eine Cha-
raktersache, soweit der Hersteller ein
Einzelner oder die Beteiligten eine
leicht iiberschaubare Gruppe sind.

Qualitits-Leistung ist aber eine
Organisationsfrage, sobald eine gros-
sere Zahl Menschen am (Serien) Pro-
duktionsprozess beteiligt ist.

Es heisst also, dort eine wirksame
Organisation zum ‘“‘unter Kontrolle
halten” der Qualitit aufzubauen und
zu unterhalten.

Bei Studer-Revox sind wir der
Ansicht, dass Qualitit konstruiert,
gefertigt und gewartet wird. Deshalb
tragen bei uns Entwicklung, Ferti-
gung, Kontrolle, Verkauf, Service
und Werbung die Verantwortung fiir
die Qualitit.

Fir die Qualitidt, die viele Facetten
aufzeigt:

— Die innere Qualitdt: die im pro-
fessionellen Anwendungsgebiet aus-
geprigt zum Tragen kommt, wo iiber
lange Zeit eine gleichbleibende
Qualitat gefordert werden muss —
von den Entwicklern, Fertigern,
Kontrolleuren und Serviceleuten.

Man koénnte die innere Qualitat

auch als Nutzwert-Grad oder objek-
tive (messbare) Qualitdt bezeichnen.
Wir legen uns in diesem Bereich vor
allem fest in der Kontrolle von Ein-
haltung der garantierten Daten,
Funktionstiichtigkeit und Zuverlis-
sigkeit.
— Die #ussere Qualitit: Aussehen,
Verarbeitung, Prisentation, die vor
allem fiir Ansehnlichkeit und Wert-
bestindigkeit massgebend ist. Fiir sie
sind neben den Anstrengungen in
der Herstellung auch die Positionie-
rung durch Verkauf, Vertrieb und
Werbung ausschlaggebend.

Der Konsument erstrebt hier die
subjektiven Qualititen, die man
auch als Grad des Geltungswertes be-
zeichnen konnte. Ist das Gerit
schon, gefillt es mir, wird es auch
meinem Nachbarn gefallen?

Studer-Revox, mit anndhernd
1500 Mitarbeitern, verfiigt iiber eine
Qualitiats-Kontroll-Organisation. Sie
ist dafiir besorgt, dass die qualitéts-
bestimmenden Faktoren laufend
iiberwacht werden, dass kein Fehler
2 x passiert. Studer-Revox bewertet
den Nutzwert hoher als den Gel-
tungswert. Wir verfolgen das Ziel,
immer an der Spitze der Technik zu
sein, solange die Wertbestindigkeit
garantiert ist. Es ist unser stindiges

s Studer-Revox

Bemiihen, zwischen den technischen
und wirtschaftlichen Moglichkeiten
einen stets optimalen Kompromiss
zu finden.

Wir i{iberlassen Qualitit nicht
dem Unterlieferanten, was uns zu
einer sehr weitgehenden Eigenferti-
gung gefiihrt hat; ich erinnere da nur
an Tonko6pfe und Motoren.

Kein Gerit verlisst unsere Fa-
brik, wenn wir nicht gewihrleisten
konnten, dass die Mindestdaten auf
Gebrauchszeit, also nicht nur am
1. Tag erreicht werden.

— Bei einer kleinen Tonbandma-
schine A77 fallen auf Baugrup-
pen und Gesamtgerit 222 Priif-
positionen.

— Bei einer 24 Kanal-Maschine sind
es deren 1895 (einzelne Messun-
gen): Arbeitsaufwand ca. 45 Std.

Zusammenfassend etwas iiber die In-

tensitdt der Qualititskontrolle, weil

natiirlich die Einzelbeispiele ins

Uferlose fiihren wiirden:

— Bei der Herstellung von Einzel-
teilen: 1 Mann auf 10 fir QC.

— Bei der Fertigung von Baugrup-
pen: jeder vierte fiir QC und in
der Endmontage: mehr als einer
pro Monteur.

Summa summarum ist annihernd

1/4 der Belegschaft fiir Quality Con-

trol eingesetzt.

Nur Fertigungsprozess: ca. 35 %
Arbeitszeit: QC + Priiffeld.

So helfen wir vielen:

— Der Volkswirtschaft durch Pro-

dukte, die mit einem grossen Ex-

portanteil den Ruf der Schweizer

Qualitit in alle Welt tragen.

— Dem Konsumenten mit einer

Spitzenleistung an Geriten.

— Unserem Partner im Absatz ein

Produkt mit wenig Problemen.

— Dem Mitarbeiter bieten wir einen

anspruchsvollen Arbeitsplatz.

— Und zuletzt fiir uns selbst ist der

gute Klang unseres Namens in Bezug

auf Qualitit ein Beitrag zur Siche-
rung der Existenzfihigkeit und Be-
rechtigung fiir die Zukunft.

So sehen wir von REVOX, was
hinter dem Wort Qualitat verborgen
steht.

Hans Peter Narr

L

Am Digitalpriifautomat TRENDAR werden logische Schaltungen anhand
eines Vergleichsmusters ausgemessen. Dank hoher Messgeschwindigkeit wer-
den auch komplexe Steuerschaltungen in kurzer Zeit mit konstant hoher
Zuverlissigkeit Punkt fiir Punkt gepriift.

2
Im Studiomaschinen-Priiffeld werden an jeder Einheit simtliche Daten ge-
messen und im Priifprotokoll festgehalten. An funktionell abgestimmten
Priifplitzen werden auch alle Einstellungen — z.T. nach Kundenspezifikatio-
nen — vorgenommen.

3

Hohe Qualitiit erfordert exakte Priif-
methoden. Hier das Laufwerkchassis
eines Studio-Magnettongerites auf
der programmierbaren, -elektroni-
schen Prizisionsmessmaschine, die in
drei Achsen auf 0,001 mm genau
misst.

eines

Endpriifung
REVOX A720. Der Messplatz ent-
halt neben teuren Messgeriiten auch
spezielle Messeinrichtungen, die im
eigenen Messgeridtebau hergestellt
wurden.

Digital-Tuners

Betriebsfeuerwehr
Ldffingen im Einsatz

Am Sonntag, 7. August 1977 ging
tiber Loffingen gegen 15.30 Uhr ein
starkes Unwetter nieder. Innerhalb
kiirzester Zeit stauten sich die riesi-
gen Wassermassen vor dem Garagen-
tor und der hinteren Eingangstiir
und drohten die Ginge des Unter-
geschosses zu iiberfluten.

Aber wie schon so oft, war ein
Teil der Betriebsfeuerwehr auch am
Sonntag-Nachmittag zur Stelle und
bannte die Gefahr. Die beiden Ein-
ginge wurden mit Plastikplanen und
Sandsidcken abgedichtet, die Tauch-
pumpe und die Allzweckpumpe
kamen zum Einsatz, welche die
Wassermassen in die benachbarten
Wiesen und Felder transportierten.

Trotz des sehr schnellen Ein-
satzes der 13 Minner der Betriebs-
feuerwehr, drang bei der hinteren
Eingangstiire Wasser in den Flur, dies
wurde aber sofort aufgesaugt, so
dass kein Schaden in den Riumen
und Gingen entstand.

Gerold Bichle

* Swap! My excellent 15/ 71/2/33/4
I.P.S. Ferrograph 7 for any (faulty? )
Revox A77, preferably good mechanics.
Hocking, Richmond Terrace, Appledore,
Devon EX39 1PG. Tel. Bideford 77729

Tauschgeschift! Tausche mein her-
vorragendes 38/19/9,5cm Ferro-
graph 7 Tonbandgerdt gegen jedes
(auch beschidigt) Revox A77, vor-
zugsweise mit guter Mechanik.
Hocking, Richmond Terrace, Apple-
dore, Devon EX39 1PG. Tel. Bide-
ford 77729
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Reportagewagen auf grosser Reise

Ende September konnte die
STUDER International AG 10 wei-
tere Klein-Reportagewagen an den
Iran ausliefern.

Der Transport erfolgte dabei mit
finf Sattelschleppern, welche fiir die
rund 6000 km lange Distanz zwi-
schen Regensdorf und Teheran
knapp zwei Wochen benétigten.
Diese, vor allem fiir die Lastwagen-
fithrer anstrengende Reise fithrte den
Konvoi durch Osterreich — Jugo-

slawien — Griechenland und die
Tirkei. Die nationale iranische
Radio- und TV-Gesellschaft wird

diese Reportagewagen, welche zur
Hauptsache mit STUDER-Geriten
ausgeriistet sind, fiir Ausseniibertra-
gungen aus den Provinzen ihres
Landes einsetzen. Pius Tommer

Um das ausgezeichnete Verhiltnis,
das unter den Mitarbeitern des Bau-
gruppenpriiffeldes herrscht, auch
ausserhalb der Arbeitszeit zu vertie-
fen, unternahmen wir eines samstags
im August eine Bergtour, die uns
vom Schlattli im Muotathal iiber
Stoos und Fronalpstock nach Hause
fiilhrte. Wihrend wir uns bis zum
Stoos die gute touristische Erschlies-
sung des Gebietes zunutze machten
und die Stoosbahn benutzten, so
mussten wir uns von dort aus zu
Fuss “weiterkimpfen”. Gewisse
Teilnehmer glaubten, dass sie vom
einfachen Aufstieg konditionell zu
wenig profitieren wiirden, und so
schleppten sie anstelle von heissge-
liebten Cola-Flaschen 3 kg schwere
Steine in ihren Rucksicken mit nach
oben. Am Ziel angelangt, zeigten sie
sich dann doch etwas verwundert,
um nicht zu sagen empért, {iber den
seltsamen Inhalt ihres Gepicks. Es
wird heute noch Sabotage ver-
mutet ...

Messknechtewanderung

st i)

LT

Um in der friedlichen Bergwelt
keine Umweltverinderung vorzu-
nehmen, erklirten sich andere Teil-
nehmer unwissentlich dazu bereit,
die Steine anderntags wieder ins Tal
zu tragen!? ...?

Doch zuriick zum Samstag: Nach
Ankunft in der Berghiitte wurde so-
fort mit den vielfiltigen Vorberei-
tungen fiir den nichtlichen Fest-
schmaus begonnen. Man sammelte
Holz, um das Lagerfeuer anzufa-
chen. Zwei Giftmischer begaben sich
sofort daran, eine teuflische Bowle
zu mixen. Ein Bierfass wurde ange-
stochen und herrliche Salate entstan-
den unter fachkundiger Leitung
gastronomischer Experten. Ein Teil-
nehmer hatte sich gar bereit erklart,
seine elektrische Kaffeemaschine
mitzubringen, um uns aromatischen
italienischen Kaffee vorzusetzen. Er
machte sich sofort nach Ankunft an
die Arbeit, bereitete seinen Apparat
vor, steckte ihn ein und setzte ihn in

Betrieb. Wie gewohnt leuchtete die

o g -~‘ l 4 "'

.
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rote Kontrollampe auf. Zufrieden
strahlend lehnte sich unser Kaffee-
kenner im Stuhl zuriick, knabberte
von den Skg mitgeschleppten
Guetsli und harrte der Dinge, die da
kommen sollten. Als nach einer
Viertelstunde die Wassertemperatur
um nur 2 Grad Celsius angestiegen
war, wurde der Espresso-King lang-
sam stutzig und sinnierte iiber Zu-
sammenhinge zwischen Druck und
Temperatur und vermutete vorerst
darin die lange Wartezeit, dann ge-
dachte er doch, den Apparat zu
offnen; als Priiffeldmitarbeiter und
langjahriger Digitalfachmann berei-
tete ihm das selbstverstindlich keine
Schwierigkeiten. Sein Erstaunen war
um so grosser, als im Gerit alles zum
besten stand. Jetzt wurden die
grauen Hirnzellen aktiviert und Aus-
driicke wie “Phase, Masse, kalte und
heisse Leiter”, die fir uns Laien
vollig unverstandlich klangen, fielen.
Auch das fithrte leider nicht zur er-
wiinschten Wassererwirmung. Nein,

die Sache wurde immer mysteridser,
denn plotzlich war die Steckdose
wie vom Erdboden verschluckt.

Keine Drihte, iiberhaupt nichts
mehr war zu sehen. Bevor wir einen
Nervenzusammenbruch unseres
Bastlers riskieren mussten, wurde
des Ritsels Losung geliiftet. Auf
unerklirliche Weise war eine Steck-
dose an die Wand genagelt worden,
deren Anschliisse an einer Taschen-
lampenbatterie endeten. Das Gliih-
lampchen in der Kaffeemaschine

trug die Aufschrift 4,5 Volt. Wir
wollen nicht mehr griibeln, in der
Innerschweiz sei heute noch aller-
hand moglich ...

Der Iéaffe;améister kontrolliert mit
strengem Blick alle Verbindungen in
seiner wundersamen Maschine.

Nach dieser merkwiirdigen Epi-
sode wandten wir uns dem Nacht-
essen zu; wir banden unser “Siuli”
an einen Ast und hingten es iiber das
kriftig rauchende Feuer. Gegen
23 Uhr war es dann soweit: das
Ferkel wurde sorgfiltig zerteilt und
das wohlverdiente Mahl konnte be-
ginnen. Nach dem Essen fand die
Bowle regen Zuspruch. Es ging sogar
soweit, dass sich einzelne Leute die
Reihenfolge der Monate nicht mehr
einwandfrei merken konnten. Das
war genau der Moment um schlafen
zu gehen, und so zogen wir uns ins
Heu zuriick.

Gegen Mitternacht wurdeﬁ selbst die
beiden stirksten Minner vom er-
quickenden Schlaf iiberwiltigt.

Der Sonntag stand ganz im Zei-
chen des Jassens, weil das Wetter
nicht mehr so gut war, um nicht zu
sagen, es goss aus vollen Kiibeln.
Gegen 16 Uhr folgte der Abstieg und
die Riickkehr nach Hause. Wir sind
um ein weiteres Erlebnis reicher.

F. Raoult

Gruppenbild mit Ferkel; im Vorder-
grund der Lehrling, der sich wenig-
stens auf der Photo profilieren will.

pSG-russbuller

o0

in Koln

Die Fussballer der Betriebssport-
gemeinschaft in Loffingen unter-
nahmen eine dreitigige Reise nach
Koéln. Mit den Privatautos absol-
vierte man die 500 km lange Strecke
in rund funf Stunden. Treffpunkt
war das Clubhaus des 1. FC Koln,
das Geissbockheim im riesigen
Sportpark. Hier erwarteten die Gast-
geber — die Amateurabteilung des
FC Koln — die BSG-Fussballer, im
blauen Salon begriisste der Leiter der
Amateurabteilung, Herr Heydmann,
die Firmenfussballer. Er wiinschte
einen angenehmen Aufenthalt in
Ko6In und gab den Programmablauf
bekannt.

Namens der BSG bedankte sich
Vorsitzender Gerold Bichle fiir die
erwiesene Gastfreundschaft und fir
den iberaus herzlichen Empfang.
Vorsitzender Bichle lud die Gast-
geber zu einem Gegenbesuch im
niachsten Jahr nach Loffingen ein.
Nach einem gemeinsamen Nacht-
essen verbrachte man noch einige
schone Stunden, wobei das “Runde
Leder” natiirlich Thema Nummer
Eins war. Der Rest des Abends, so
auch der Samstagabend, galt natiir-
lich dem Kolner Nachtleben, wel-
ches man kennenlernen wollte.

Am Samstagmorgen stand ein
Fussballspiel auf dem Programm;
Gegner war eine Kombination der
zweiten und dritten Amateurmann-
schaft. Die Loffinger zogen sich
mehr als achtbar aus der Affire,
denn man musste sich nur knapp mit
2: 3 Toren geschlagen geben. Vor
dem Spiel iiberreichten die Gast-
geber jedem Spieler einen Wimpel
und eine Anstecknadel, die BSG-
Spieler ihrerseits revanchierten sich
durch ein Flischchen Schwarzwald-
wasser, an die Verantwortlichen der
Amateurabteilung iiberreichte Vor-
sitzender Bichle Geschenke. Hohe-
punkt war ohne Zweifel der Besuch
des Spitzenspiels FC Koéln gegen
Schalke 04, ein begeisterndes Spiel,
an welches die Teilnehmer noch
lange denken werden. Vor dem Spiel
wurden die Giste aus dem Schwarz-
wald iiber den Stadionlautsprecher
begriisst.

Nach dem Spielende nahm man
noch die Gelegenheit wahr, die sams-
tigliche Sportschau live mitzuer-
leben, wurde sie doch an diesem
Nachmittag aus dem Miingersdorfer
Stadion iibertragen.

Der dritte und letzte Tag galt, be-
vor man sich auf die Heimreise
machte, den Sehenswiirdigkeiten der
Stadt Koln.

Gerold Bdchle

Die Teilnehmer vor dem Clubhaus des 1. FC KélIn
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Die Betriebssportgemeinschaft in
Loffingen veranstaltete das dritte
Fussball-Griimpelturnier auf Klein-
feld fiir Betriebs-, Stammtisch und
Vereinsmannschaften.

Die BSG hatte dieses grosse Tur-
nier wiederum vorziiglich organisiert,
so dass diese sportliche Grossveran-
staltung mit den 29 Mannschaften
reibungslos  abgewickelt werden
konnte. Die teilnehmenden Mann-
schaften zeigten sich mit dem Ab-
lauf und der Durchfithrung der Ver-
anstaltung sehr zufrieden. Die 29
Mannschaften waren aufgeteilt in 10
aktive Mannschaften und 19 nicht-
aktive. Jede Mannschaft bestand aus
6 Spielern, wobei ein fliegendes Aus-
wechseln bis zu drei Spielern mog-
lich war, die Spielzeit betrug 2 x 10
Minuten.

Die Spiele wurden auf zwei
Platzen ausgetragen, wobei die
Grosse des Platzes 50 x 25 m betrug.

Die Siegerehrung fand am Abend
des zweiten Tages in der Werkskan-
tine statt. Der Vorsitzende der Be-
triebssportgemeinschaft, Gerold
Bichle, entbot den sehr zahlreich er-
schienenen Sportfreunden einen
herzlichen Willkommensgruss. Der
Vorsitzende sprach den Dank aus, an
die Firma Studer fir die Zurverfii-
gungstellung des Betriebsgelindes
und der Ridumlichkeiten, der Firma
Paul Hogg fiir die Zurverfiigungstel-
lung einer Wiese, auf welcher ein
Platz angelegt war, dem Ortsverein
des Deutschen Roten Kreuzes, Lof-
fingen fiir den Sanititsdienst. Als
Zeichen des Dankes iiberreichte er
einen Schinken. Ein weiterer Dank
galt den Spendern fiir die Preise der
Siegerehrung; es waren dies die Ge-
trinkehandlung Artur Vogt, das
Sporthaus  Hasenfratz-Laule, die
Firma Hattler aus Schwenningen
und die Metzgerei Butsch, Loffin-
gen. Der weitere Dank galt den
Schiedsrichtern, welche nicht immer
ein leichtes Amt hatten, dem Auto-
haus Mayer fir das bereitgestellte
Geldnde sowie den zahlreichen Hel-
fern, welche zum Gelingen dieser
grossen Veranstaltung beigetragen
haben. Vor der eigentlichen Sieger-
ehrung  zeichnete  Vorsitzender
Bichle einige Mannschaften aus. Es
waren dies das Kiifer-Stiible aus Lof-
fingen, die technisch beste Mann-
schaft — sie hatte auch mit 10 Toren
die meisten Treffer erzielt — vor der
Mannschaft Stammtisch Imbiss I aus
Neustadt (8 Tore) und der Schleife-
rei der Firma Studer mit 6 Toren.
Den Fairnesspreis erhielt die Tennis-
gilde aus Loffingen, welche auf
einen berechtigten Protest verzich-
tete und die Mannschaft Cafe-
Roters II aus Lenzkirch fiir ihr sport-
liches Verhalten.

Bei der Siegerehrung erhielten
alle 29 Mannschaften einen Preis
und eine Urkunde. Bei den aktiven

3. Fusshall-Grimpelturnier

Mannschaften erhielten die 7 Erst-
plazierten einen Pokal und schoéne
Sachpreise und bei den Nichtaktiven
waren es die ersten 10 Plazierten, die
einen Pokal und einen Sachpreis er-
hielten. Selbst die jeweils Letzt-
plazierten erhielten einen sehr guten
Preis und zwar einen Karton Bier.

Die beiden Endspiele um den
Wanderpokal verliefen Ausserst dra-
matisch, denn nach der reguldren
Spielzeit standen beide Spiele unent-
schieden, so dass ein Sieben—Meter-
Schiessen die Entscheidung bringen
musste. So erging es auch dem zwei-
fachen Pokalverteidiger, den Teufeln
aus Rotenbach, in der aktiven
Klasse.

Die beiden Endspielteilnehmer bei
den Nichtaktiven, links der Sieger
(Jugoslawischer Club aus Neustadt)
rechts “Cafe Roters II” aus Lenz-
kirch.

Rechts und links aussen stehend: die
Schiedsrichter Timeus und Sibold.

Die Siegermannschaft bei den Akti-
ven; (Stammtisch Spritz I aus Neu-
stadt).

ST
eine Spielszene

Die Plazierungen in der aktiven
Klasse:
1. Stammtisch Spritz I, Neustadt
und Gewinner des Wanderpokales,
gestiftet von Artur Vogt

2. Teufel, Rétenbach

3. Zelose-Bomber, Neustadt
10. Die kleinen Strolche
(Auszubildende der Fa. Studer)

Bei den Nichtaktiven konnte der ju-

goslawische Club aus Neustadt erst-

mals den Wanderpokal erringen. Der

Titelverteidiger — BSG Cleveland —

konnte ihn leider nicht verteidigen,

da er aufgrund der Spielermeldungen

in der aktiven Klasse starten musste.
Die weiteren Plazierungen:

2. Cafe Roters II, Lenzkirch

3. AC SANTOS, Loffingen

5. Schleiferei Studer, Loffingen

Gerold Bichle

Frisch gestirkt wurde den An-
wesenden die Rangliste wie folgt be-
kanntgegeben:

Rang Mannschaft Punkte
1.  Regensdorf 1322
2. Mollis 1283
3.  Bonndorf 1269
4.  Loffingen 1208
5. Sickingen 1165

Tischtennis—Wettkampf der BSG

Die Betriebssportgemeinschaft in
Loffingen bietet seit einem halben
Jahr ihren Mitgliedern wéchentlich
1 x die Méglichkeit, Tischtennis zu
spielen. Im ehemaligen Tischtennis-
raum in der Festhalle in Loffingen
werden jeden Donnerstag drei Tisch-
tennisplatten aufgestellt, dieselben
stellt der Tischtennisclub Loéffingen
kostenlos und leihweise zur Verfii-
gung. Bis zu 15 Spieler treffen sich
regelmissig, um diesem schoénen
Sport zu huldigen.

i'v 238 g

Unsere Spieler mit den Gastgebern

Die BSG ruft an dieser Stelle die
interessierten Tischtennisfreunde
(auch Anfinger) zur Teilnahme auf.

Kiirzlich traten 6 Spieler zu
einem Freundschafts-Wettkampf
gegen die Papierfabrik in Neustadt
an. Gegen die sehr starken Gastgeber
stand man aber auf verlorenem
Posten und verlor mit 2 : 14 Punk-
ten klar.

Folgende Spieler der BSG waren
im Einsatz: Ravic, Stoiminovski,
Zircher, Fehrenbach, W. Legat,
Bichle.

Gerold Bdchle

Samstag, 15. Oktober 1977

Das diesjiahrige Firmenkeglertreffen
stand unter Molliser-Patronat. Aus
organisatorischen Griinden fand der
Wettkampf auf der 6-spurigen Bahn
im Méovenpick in Regensdorf statt.

Die beteiligten, 5 Studer-Werke
(Ela AG hat sich entschuldigt), stie-
gen mit einigen Probeschiissen ge-
starkt in den Wettkampf. Jeder der
6 Mannschaftsteilnehmer gab 25
Schuss in die Vollen ab und ver-
suchte mit 25 Schuss sein Gliick im
Abriaumen.

2

Mannschaftsbester Punkte
Ladenberger Robert 256
Gotz Felix 237
Isele Roland und

Ketterer Konrad 225
Hiils Giinter 229
Heinemann Franz 221

Fir 1978 hat sich Sickingen bereit
erklirt, die Organisation des Tur-
niers zu iibernehmen.

Die Spieler taten ihr Bestes um
ein gutes Mannschaftsresultat er-
zielen zu konnen, ohne dabei eine
Konkurrenzatmosphire zu verbrei-
ten, die der guten Laune geschadet
hitte.

Dank dem fliissigen Verlauf des
Spieles konnte, frither als vorge-
sehen, der Imbiss in der “Dorfbeiz”
eingenommen werden. Nochmals

herzlichen Dank an Herrn Studer fiir
den Beitrag zur Deckung der Un-
kosten.

Bild 1: Loffingen
Bild 2: Siegerfoto (Regensdorf)
Bild 3: Bonndorf

Wir danken allen Beteiligten fiirs
Mitmachen.
Y. Rochat
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Ernahrung und berufliche Leistung

Die Verpflegungsphilosophie eines
Fabrikbetriebes

Der Betrieb eines Personalrestauran-
tes gehort heute (fast) zu den Selbst-
verstdndlichkeiten eines modernen
Fabrikbetriebes. Die verinderten
Lebensgewohnheiten und der seit
Jahren anhaltende Auszug der Be-
volkerung aus den Stidten, bedingt
durch die Schwierigkeiten, in den
stadtischen Ballungsriumen geeigne-
ten Wohnraum zu finden, haben zu
einer Verkiirzung der Mittagspause
gefiihrt. Die iibliche Einnahme des
Mittagessens zu Hause ist infolge
Zeitmangels nicht mehr sinnvoll
oder moglich.

Die Kosten einer regelmissigen
Verpflegung in einem offentlichen
Restaurant stellen auf die Dauer eine
zu grosse Belastung fiirr den Mitarbei-
ter dar. Aufgrund dieser Uberlegun-
gen hat die Firma WILLI STUDER,
dem fertiggestellten Neubau einen
eigenen Restaurationsbetrieb anzu-
gliedern, neue Wege beschritten.

Zeitgemisse Ernihrung von hoher
Qualitit

Moderne Ermnihrung soll anspre-
chend, richtig verarbeitet und gut ge-
kocht sein. Weder ‘“La nouvelle
Cuisine” mit halbgekochtem Ge-
miise, noch die iiberladene “Grande
Cuisine” haben hier eine Chance.
Auch Stichworte wie billig, einfach
und bescheiden, lassen sich in einem
Konzept neuzeitlicher Ernihrung
nicht unterbringen. Das Schwer-
gewicht liegt eher bei Attributen wie
hygienisch, gesund, gepflegt, gut,
schnell und abwechslungsreich.

Die Firma Willi Studer war von
Anfang an bestrebt, in ihrem Per-
sonalrestaurant Mahlzeiten anzu-
bieten, die den modernen ernih-
rungswissenschaftlichen Anforderun-
gen entsprechen in Bezug auf Ge-
schmack, Auswahl und regionale
Spezialititen.

Obwohl auch fiir unsere Mit-
arbeiter das Sprichwort gilt, “was
der Bauer nicht kennt, isst er nicht”,
gelingt es uns durch Beharrlichkeit
auch den neuen, ungewohnten Ge-
richten zum Durchbruch zu ver-
helfen.

Sammlung von ca. 1000 Menus

Denn ein Grundsatz jeder Personal-
verpflegung muss sein, jede Mono-
tonie so weit als moglich zu vermei-
den. Der Mitarbeiter, der wihrend
Jahren bei uns isst, soll nicht das Ge-
fithl haben, er bekomme stindig die
gleichen Gerichte vorgesetzt, ob-
gleich ihm zu Hause oder im 6ffent-
lichen Lokal ein weitaus beschrank-
teres Angebot zur Verfiigung steht!

Wir verfiigen bei uns iiber eine
Sammlung von ca. 1000 Menus, die
teils von uns selbst erarbeitet, zum
Teil aber auch aus Frauenzeitschrif-
ten entnommen und ausprobiert
werden, wobei eine genaue Rezep-
tierung und Kalkulation unerlisslich
ist.

Noch etwas in eigener Sache:

“Allen Leuten recht getan, ist ein
Ding, das niemand kann”. Ich moch-
te dieses Sprichwort unseren chroni-
schen Norglern, zum Gliick sind es

wenige, in Erinnerung rufen und sie
bitten, ein wenig mehr Verstindnis
und manchmal ein wenig mehr Hof-
lichkeit zu zeigen. Auch unsere aus-
landischen Mitarbeiter sind Men-
schen wie wir. Fir Ihr Verstindnis
besten Dank.

Dank

Zum Schluss mochte ich es nicht
unterlassen, der Geschiftsleitung fiir
ihre Unterstiitzung zu danken. Aus-
ser den finanziellen Beitrigen, mit
denen wir unterstiitzt werden, ist
auch die angenehme Zusammen-
arbeit mit allen Stellen der Firma er-
wihnenswert. Auch den Mitarbei-
terinnen und Mitarbeitern des Per-
sonalrestaurants sei an dieser Stelle
herzlich gedankt.

Spezialrezepte

Personalrestaurant STUDER-REVOX
Unter dieser Rubrik
veroffentlichen wir Rezepte.

Churer Fleischtorte
Durchmesser 24 cm
fiir 4 bis 5 Personen

Backzeit: ca. 50 Min.
Temperatur:  ca. 200 bis 220°
Vorheizen: ca. 15 Min.
Zutaten:

350 gr Kuchenteig, 20 gr Butter, 1
Zwiebel, 30 gr Speckwiirfeli, 120 gr
gehacktes Rindfleisch, 120 gr ge-
hacktes  Schweinefleisch, etwas
Mehl, 2 dl Rotwein, 1 dl gebundene
Bratensauce

Zubereitung:

Kuchenblech ausfetten, zwei Drittel
des Teiges auswallen und auslegen.
Die Butter in der Pfanne erhitzen,
die feingehackten Zwiebeln und
Speckwiirfeli beifiigen und diinsten.
Dann das Gehackte beigeben und
mitdiinsten. Das Mehl beimischen
und mit dem Rotwein abléschen,
wiirzen und kurze Zeit mit der Sauce
kochen. Die Fiillung auf den Teig-
boden verteilen und den Teigrand
oben zuriickbiegen, ca. 1 ¢cm, dann
den letzten Drittel des Teiges aus-
wallen und als Deckel verwenden.
Gut andriicken am Rand und mit Ei
einstreichen, mit einer Gabel Ver-
zierungen anbringen und einige Male
einstecken, dann backen.

MINI-Fachworterbuch fiir Anfénger

Die nachfolgenden einfachen Erliu-
terungen technischer Ausdriicke sol-
len dazu dienen, z.B. die Lektiire
von Amateurzeitschriften oder Pro-
spekten iiber HiFi-Geriite zu erleich-
tern, d.h. auch dem Nichtfachmann
ein gewisses Verstindnis fiir das
“Fachchinesisch” zu vermitteln, das
sich in Radiozeitschriften, Ge-
brauchsanweisungen usw. immer
mehr ausbreitet.

Es sind auch einige sozusagen
selbstverstandliche  Bezeichnungen
aufgenommen worden, die allgemein
bekannt sind oder zumindest be-
kannt sein sollten. Um auch in sol-
chen Fillen zu helfen, wurden auch
recht banale Begriffe erwihnt, die
aber vielleicht deswegen niitzlich
sein konnen, weil, soweit es in die-
sem Rahmen iiberhaupt moglich ist,
Hinweise oder kleine Ratschlige ent-
halten sind.

Ein solches Verzeichnis kann
selbstverstiandlich nie vollstindig
sein, es wurde aber versucht, die am
hiufigsten vorkommenden Bezeich-
nungen unterzubringen. Nachdem es
sich eingebiirgert hat (nicht nur bei
uns), fiir viele Benennungen und
auch die Beschriftungen auf den Ge-
riten der HiFi-Elektronik die engli-
sche Sprache zu verwenden, wurde
die Fremdsprachen-Fassung jeweils
in Klammer hinzugefiigt. Es sind
auch hiufig vorkommende Abkiir-
zungen aufgefiihrt, die sich stindig
(nicht nur bei politischen Parteien,
Kommissionen und Ausschiissen) in
uniibersehbarer Art und Weise ver-
mehren.

A

ABSTIMMUNG (tuning)

Wenn man ein bestimmtes Pro-
gramm horen will, so muss man den
Empfinger auf jenen Sender ‘‘ab-
stimmen™, der dieses Programm
sendet. Die dazu notige Tatigkeit ist
gut bekannt, man dreht an einem
der zahlreichen Knopfe des Empfin-
gers (hoffentlich am richtigen, das
ist derjenige, der den Zeiger auf
einer Skala bewegt), bis das Pro-
gramm moglichst sauber zu horen
ist. Das ist die Abstimmung (nicht
zu verwechseln mit der Wahl eines
Prasidenten fiir den Kegelklub oder
dhnliche Beschiftigungen mit politi-
schem Hintergrund). Die Bauteile,
die zur Abstimmung verwendet wer-
den, sind z.B. Drehkondensatoren
(siehe Kapazitit). Es gibt auch Ge-
rite, die ohne Skala abgestimmt wer-

den konnen, z.B. Digitaltuner (siehe
dort).

ABSTIMMANZEIGE (tuning indi-
cator)

Bessere Empfinger, z.B. unsere
UKW-Stereo-Empfangsgerite (siche
Tuner), sind mit einer Hilfseinrich-
tung versehen, die einerseits eine
prizise Abstimmung ermdglichen
und vor allem die Bedienung wesent-
lich erleichtern. Dies ist ein kleines
Messinstrument, dessen Zeiger bei
richtiger Abstimmung in der Mitte
der Skala stehen soll. Diese Ab-
stimmanzeige ist am Empfangsgerit,
dem Tuner, mit “Center Tuning” be-
zeichnet.

AM = AMPLITUDENMODULA-
TION (amplitude modulation)

Sieht man bei der Skalenbeschrif-
tung irgendeines Empfingers die
Buchstaben AM, so bedeutet das die
Moglichkeit, “amplitudenmodu-
lierte” Sendungen empfangen zu
koénnen. Eine Modulation ganz allge-
mein ist das technische Verfahren,
um einer Radiowelle die Sprache
oder Musik mit auf den Weg zu ge-
ben, so dass man beim Empfianger
dann die Sendung abhéren kann. Es
gibt verschiedene Modulationsver-
fahren (siehe z.B. Frequenzmodula-
tion), die alle bestimmte Vor- und
Nachteile haben und dementspre-

chend verschieden angewandt wer-
den. Amplitudenmodulation wird
z.B. bei Mittelwellen- und Lang-
wellensendern verwendet. AM heisst,
dass die Amplitude (also sozusagen
die Stirke der ausgesendeten Welle)
im Rhythmus der Sprache oder
Musik verdndert wird, wodurch im
Empfinger die Moglichkeit gegeben
ist, diese wieder horbar zu machen.

ANTENNE (antenna)

Die Radiowellen von den vielen Sen-
dern, die heute existieren, sind im
Prinzip iiberall rund um uns herum
vorhanden. Stellt man irgendwo
einen Empfinger auf, so hért man
meist noch nichts, denn es ist not-
wendig, irgendwie einen grosseren
Teil der Radiowellen einzufangen
und dem Empfinger zuzuleiten. Da-
zu braucht man eine Antenne. Das
kann ein Stiick Draht sein oder aber
ein mehr oder weniger kompliziertes
Metallgebilde, das die gewiinschten
Wellen aus dem (nicht zu Unrecht
“Wellensalat” genannten) Gemisch
herausfingt und der Antennen-
buchse des Empfingers zufiihrt. Man
braucht nur auf das nichste benach-
barte Dach zu sehen, um zu wissen,
wie eine Antenne aussehen kann. Es
gibt eine grosse Zahl verschiedener
Antennengebilde, z.B. Fernseh-
antennen, UKW-Antennen, Ferrit-
antennen, Antennen mit ‘“Direktor”
und “Reflektor”, schliesslich je nach
dem Ort der Anbringung auch Aus-
senantennen, Dachbodenantennen,
Innenantennen, auch drehbare Ro-
torantennen usw., um nur einige der
bekanntesten Namen aufzufiihren.
Was fiir eine Antenne in einem spe-
ziellen Falle zu verwenden ist, muss
man zur Beurteilung dem Fachmann
iiberlassen.

ANTISKATING (skating force)
Einer der Skating betreibt, ist ein
Schlittschuhlidufer; er kann sich zu
seinem Vergniigen gleitend in jeder
Richtung iiber die Eisfliche bewe-
gen. Genau das soll die Abtastnadel
am Tonarm eines Plattenspielers
nicht tun. Die Nadel soll nimlich
brav in der Rille der Schallplatte
laufen, deswegen sorgt man mit
einer Antiskating-Einrichtung dafiir,
dass sie nicht irgendwo quer iiber die
Rillen rutscht, was weder der Platte
noch der Abtastnadel zutriglich ist.
Aus bestimmten Griinden hat die
Nadel nidmlich die Tendenz gegen
die Plattenmitte zu laufen — dies
wird ihr mit einer (einstellbaren)
Antiskating-Einrichtung abgewohnt.
Es gibt Plattenspielerkonstruk-
tionen, bei denen keine Skatingkraft
auftritt, daher keine Antiskatingvor-
richtung notig ist. Dies trifft z.B. fiir
unseren neuen Plattenspieler zu
(siehe auch Spurwinkel).

AUFLAGEKRAFT (stylus pressure)
Der Tonabnehmer, mit dem eine
Schallplatte abgespielt werden kann,
muss in den Rillen der Platte ein-
wand{frei gefiihrt werden. Der Zweck
ist, dass die Diamantnadel die Be-
wegungen genau mitmacht, die in
die Plattenfliche eingepresst sind.
Die Nadel liegt mit einer gewissen
Kraft auf, ist diese zu gross, wird die
Platte beschidigt, ist sie zu klein, so
kann eventuell die Nadel von einer
Rille zur anderen springen, ausser-
dem kann es heftige Verzerrungen
geben. Die Auflagekraft ist also in
bestimmten Grenzen vorgeschrieben
und hingt ausser vom Fabrikat des
Tonabnehmers auch noch vom Plat-
tenspieler selbst ab. Die Auflagekraft
liegt iiblicherweise zwischen 0,5g
und 3 g, selten dariiber. Ein guter,
allgemein giiltiger Wert ist z.B. 1,5 g.
Man beachte die Vorschriften der
Tonabnehmer-Fabrikanten.
Anmerkung: Nach dem jetzt giiltigen
Internationalen Masssystem ist die
Einheit der Kraft das Newton (N),
nicht das kg. Die Auflagekraft ist da-
her 15 mN (Millinewton)!

AUSSTEUERUNG (recording level)
Ein “nur” Radiohérer braucht sich
um den Begriff Aussteuerung nicht
zu kiimmern. Er dreht seinen Laut-
starkeregler soweit auf, bis aus dem
Lautsprecher das heraustont, was er
sich vorstellt; er steuert dabei seinen
Verstirker mehr oder weniger aus,
aber es passiert nichts Gefihrliches.
Bei einem Tonbandgerit sind die

Verhiltnisse schon nicht mehr so

einfach, ein Tonband kann nidmlich
bei einer zu hohen Aussteuerung
“libersteuert” werden, und das gibt
hidssliche Verzerrungen. Deswegen
sind auf jedem Tonbandgerit Aus-
steuerungs-Messgerite zu finden und
richtige Aussteuerung heisst: man
darf nicht iiber das rote Warnsignal
hinausgehen. Einzelheiten sind den
Gebrauchsanleitungen zu entneh-
men.

AUXILIARY (auxiliary)

In der deutschen Sprache ist die Be-
zeichnung Notausgang gut bekannt.
Einen Noteingang hat man bis jetzt
noch nicht erfunden, zumindest
nicht in Form einer Tiire. Bei HiFi-
Geridten gibt es aber etwas Ahnli-
ches, namlich einen ‘“Hilfseingang”.
Bei einem Stereoverstirker sind z.B.
Stecker zum Anschluss von Mikro-
fonen, Plattenspielern, Bandgeriten
usw. vorgesehen und fiir den Notfall
noch ein Stecker, der mit AUX be-
zeichnet ist, weniger vornehm aus-
gedriickt “Reserveanschluss™.

B

BALANCEREGLER (balance con-

trol)
Was ein Balanceakt im Zirkus ist,
weiss jedermann. Diese Zirkus-

nummer hat auf jeden Fall etwas mit
Gleichgewicht zu tun. Bei einem
Stereogeridt gibt es einen rechten
und einen linken Kanal und zwi-
schen diesen beiden muss auch
Gleichgewicht herrschen, man will ja
aus den beiden Lautsprechern einen
verniinftigen, ausgewogenen Klang-
eindruck hoéren. Mit dem Balance-
regler kann man den Ton sozusagen
von rechts nach links oder umge-
kehrt verschieben. Dieser Regler
steht in der Mittenstellung, wenn
beide Lautsprecher gleich tdnen
sollen. Von der Mittenstellung ab-
weichend wird ein Balanceregler
meist nur benutzt, wenn man z.B.
eine stark unsymmetrische Aufstel-
lung von Stereolautsprechern im
akustischen Eindruck korrigieren
will.

BANDGESCHWINDIGKEIT
speed)

Beim Tonbandgerit liuft bekannt-
lich ein Magnetband von einer Spule
an den Tonkopfen vorbei zu einer
zweiten Spule und wird dort aufge-
wickelt. Diese Bewegung des Bandes
erfolgt mit einer Geschwindigkeit,
die sehr konstant sein muss, sonst
“jault” die Musik und das Gerit ist
unbrauchbar. Die gleichmissige Ge-
schwindigkeit ohne Schwankungen
ist die wichtigste Eigenschaft, die
der Bandlauf haben muss. Die noch
vorhandene Abweichung vom ide-
alen Wert wird in Prozent angege-
ben, ein typischer (guter) Wert ist
z.B. 0,05%, d.h. 0,5 Promill. Die
Bandgeschwindigkeiten sind  ge-
normt, Amateurgerite sind meist fiir
die beiden Geschwindigkeiten 9,5
cm/s und 19 cm/s gebaut. Viel ver-
wendet wird auch noch die gréssere
Geschwindigkeit 38 cm/s und die
langsame mit 4,75 cm/s oder sogar
noch einmal die Hilfte davon. War-
um verschiedene Bandgeschwindig-
keiten? Fir Anforderungen sehr
hoher Qualitat (professionelle
Zwecke) sind die grossen Geschwin-
digkeiten notig, will man Band
sparen, so werden kleine Geschwin-
digkeiten gewihit.

(tape
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BANDRAUSCHEN (tape noise)

Das Rauschen ist durchaus keine
neue Errungenschaft, es rauscht der
Wind und das Wasser, und leider
rauschen auch die Tonbinder beim
Abspielen iiber die Lautsprecher.
Alle Fabrikanten von Magnetton-
bindern bemithen sich, immer
bessere Qualititen zu erzeugen, wo-
bei “besser” sich vorwiegend auf das
Rauschen bezieht. Gute Binder auf
einem Revox-Magnetophon, unter
Einhaltung der richtigen Bedingun-
gen aufgenommen, ergeben ein Ver-
hiltnis des Rauschens zur voll aus-
gesteuerten Musik (siehe Aussteue-
rung) von mehr als eins zu tausend.
Nachdem man sich nicht nur auf
eine Beurteilung mit dem Gehor ver-
lassen kann, wurden auch noch Ein-
heiten festgelegt, mit denen man
Lautstirke, Rauschen usw. messen
kann; diese nennt man Dezibel
(sieche dort). Wenn man in Prospek-
ten Angaben iiber den Gerdusch-
abstand (das oben erwihnte Verhilt-
nis von Rauschen, z.B. zu Musik)
findet, so steht dort beispielsweise
60 dB oder 67 dB. Das sind gute
Werte, d.h., das Rauschen ist fiir den
gewoOhnlichen  Sterblichen nicht
mehr storend horbar.

BANDZUG (tape tension)

Wer einmal ein Magnetband in der
Hand hatte, weiss, dass man es ohne
Mithe zerreissen kann oder zumin-
dest dehnen. So etwas darf bei nor-
malem Gebrauch einer Tonband-
maschine nicht passieren. Bei Be-
messung der Grosse des Bandzugs
(Zugspannung) wird daher durch
entsprechende Ausbildung der Me-
chanik dafiir gesorgt, dass der Band-
zug immer unterhalb eines eventuell
schiadlichen Wertes bleibt, und bei
teuren Geriten wird dieser mit elek-
tronischen Mitteln (Bandzugrege-
lung) konstant gehalten. Die mog-
lichst konstant gehaltene Zugspan-
nung und die Gleichmissigkeit der
Bandgeschwindigkeit (siehe dort)
sind zwei wichtige Kriterien fiir ein
gutes Tonbandgerdt. Um die Eigen-
schaften zu gewihrleisten, sind alle
unsere Gerdte mit Dreimotoren-
Laufwerken ausgestattet. Dies ist
nicht etwa ein Luxus, sondern eine
absolute Qualitdtsanforderung. Die
Motoren sind unabhingig vonein-
ander und konnen der jeweils opti-
malen Forderung angepasst werden.

BELASTBARKEIT (power input)
Von Belastbarkeit spricht man meist
in Verbindung mit Gewicht, z.B.
kann man eine Kichenwaage mit
5 kg belasten. Legt man mehr dar-
auf, dann stosst der Zeiger am Ende
der Skala an, oder es bricht schliess-
lich irgendein Bestandteil. Das
heisst, die Belastbarkeit ist 5 kg.
Nun gibt es aber auch bei der HiFi-
Technik einige Gerite, die man nicht
iiberlasten darf, das sind beispiels-
weise die Lautsprecher und wegen
der Verzerrungen auch Verstirker.
Eine Lautsprecherbox, die z.B. fir
die Belastbarkeit mit 20 Watt gebaut
ist, darf nicht auf die Dauer mit
50 Watt betrieben werden. Abge-
sehen von dem verzerrten Ton, wird
der Lautsprecher in kurzer Zeit sein
Leben aushauchen. Genauso ist es
mit einem Verstirker, der fiir eine
bestimmte Leistung bemessen ist.
Wird beispielsweise ein 50 Watt Ver-
stirker lingere Zeit mit 100 Watt be-
lastet, so werden bei einem moder-
nen Gerit die eingebauten Sicher-
heitsschaltungen ansprechen, ein
dlterer wird vermutlich Schaden
leiden.

dB — DEZIBEL (dezibel)

Das menschliche Ohr hat bestimmte,
sehr niitzliche Eigenschaften; es
kann Téne vom leisen Zirpen einer
Grille bis zum betiubenden Dréohnen
eines vorbeifliegenden Flugzeuges
nicht nur horen, sondern sogar auch
ertragen. Diese beiden Schall-
energien unterscheiden sich um
enorme Betrige (Millionen). Es exi-
stiert kein technisches Messinstru-
ment, auf dem man solche Unter-
schiede ablesen konnte, man miisste

umschaltbare = Messbereiche  ein-
bauen. Die Natur bringt solche
Kunststiicke zuwege, das Ohr iiber-
briickt diese grossen Unterschiede; es
hat sozusagen einen ‘‘automatischen
Empfindlichkeitsregler’” eingebaut,
es ist fiir leise Geridusche empfind-
licher als fiir grosse Lautstirken. Um
solche, mit dem Gehor zusammen-
hingende Lautstdrke-Unterschiede
messen zu konnen, hat man eine be-
sondere Einheit geschaffen und sie
Dezibel genannt (abgekiirzt dB ge-
schrieben). Das dB ist so gestuft wie
das Ohr hort, man braucht keine
grosse Zahl von Nullen zu schreiben,
man kommt mit verniinftigen Zahlen
aus (z.B. ein Unterschied von 1 :
1000 in der Schalleistung entspricht
30dB). Man findet Angaben iiber
Verstiarkung usw. daher iiberall in dB
angegeben (der  Vollstindigkeit
halber: das dB ist eine logarithmisch
gestufte Einheit).

Hans Bucek

Fortsetzung folgt!

Der Mann,der aus der
Kélte kam

Der St.Nikolaus auf Nachtour

Am 7. Dezember tauchte St.Niko-
laus vOllig unerwartet und iber-
raschend bei unserem Firmenchef
auf. Zu ihm komme er ohne Rute,
meinte er zu Willi Studer, denn er
habe auch in diesem Jahr alles gut
und richtig gemacht. Er, St.Niko-
laus, wisse dies genau, denn sein
Auge wache iiber allem. Der Weiss-
birtige liess sich nicht nehmen, den
von Belzebuben gefiirchteten Sack
mit den guten Gaben vor Willi
Studer auszuleeren. Beim Abschied
bekundete Knecht Ruprecht seine
Genugtuung iber Herrn Studers
Freude mit einem brummigen:

“Also, auf Wiedersehen vielleicht im
nichsten Jahr!”

New from Revox...

Diese T-Shirts wurden fiir die
erstmalige Prisentation der B-Serie
von unserer England-Vertretung
F.W.0. Bauch hergestelit.

Personalnachrichten

Nachstehend aufgefiihrte Mitarbeiter
feierten im Laufe des Jahres 1977 ihre
langjahrige Firmenzugehorigkeit.

Wir gratulieren dazu herzlich!

WIR GRATULIEREN €S2

10 Jahre Studer Loffingen

Hr. Giinter Schelb 2.1.1967
Fr. Maria Egle 6.3.1967
Hr. Roland Isele 2.5.1967
Fr. Margit Iden 5.6.1967
Fr. Hildegard Adam 14.8.1967
Fr. Athina Kalpaktsis 16.10.1967
Hr. Heinz Hopp 2.11.1967
Hr. Edwin Morath 6.11.1967
Hr. Renato Mariani 13.11.1967
Hr. Leopold Roth 12.12.1967
20 Jahre Studer Regensdorf

Fr. Marta Krebs 13.5.1957
Hr. Guido Besimo 6.11.1957
1 0 Jahre Studer Regensdorf

Hr. Max Keller 13.2.1967
Fr. Maria Lochmann 27.2.1967
Hr. Martin Flilhmann 6.3.1067
Hr. Hans Hiisler 1.6.1967
Hr. Iva Biyaga 12.6.1967
Fr. Irini Kalfopulou 7.8.1967
Hr. Max Kippeli 1.11.1967
Fr. Giuseppina Marinoni 2.11.1967
Fr. Maddalena Zubani 6.11.1967
Fr. Caterina Sicurella 4.12.1967
10 Jahre Revox Ela AG

Hr. Giinther Streit 26.6.1967

10 Jahre Studer International AG

Hr. Peter Joss 1.10.1967

Wolfgang Anders T

Am Freitag, dem 15. Oktober, ist
unser langjihriger freier Mitarbeiter,
Herr Ing. Wolfgang Anders, gestor-
ben. Es ist dies nur kurze Zeit vor
Beendigung seiner Mitarbeit in unse-
rem Unternehmen, die auf seinen
eigenen Wunsch, jedoch im gegen-
seitigen Einverstindnis erfolgte.

In mehr als 20 jahriger Tatigkeit,
vorher fiir EMT, Wilhelm Franz
GmbH und ab 1971 bei der Studer
Franz AG, bis zu deren Umfir-
mierung in die Studer International
AG, hat Herr Anders Osterreich und
den osteuropiischen Raum bearbei-
tet.

Dank seines unermiidlichen, per-
sonlichen Einsatzes und seiner um-
fassenden Erfahrungen gelang es
ihm, gegen scharfen internationalen
Wettbewerb, die Produkte unserer
Firma in diesen Gebieten mit Erfolg
einzufithren, durchzusetzen und
dauerhafte Kundenkreise zu gewin-
nen. Uber die kommerziellen und
.| technischen Belange hinaus hat er
sich stets um personliche, mensch-
liche Kontakte bemiiht und sich
zahlreiche Freunde bei den Kunden
erworben.

Wir sind ihm fiir seinen langjiahri-
gen und erfolgreichen Einsatz fur
unser Haus zu besonderem Dank ver-
pflichtet.

Alle unsere Mitarbeiter, welche
Herrn Anders gekannt haben, wer-
den ihn in treuem Andenken be-
wahren.  Seiner  Gattin, Frau
Dr. Erika Anders, und seiner Familie
mochten wir unser tiefempfundenes
Beileid aussprechen.

Roland Riesen
*29.12.60 124.10.77

Wir Lehrlinge behalten den so uner-
wartet von uns gegangenen Kollegen
Roland Riesen stets in bester Er-
innerung. Es wurde uns erst als er
nicht mehr unter uns weilte bewusst,
wie sehr wir uns in diesem ersten
halben Jahr unserer Lehrzeit niher
gekommen waren. Er war uns gegen-
iiber ein fairer Kollege, gutmiitig und
immer hilfsbereit. Dieser Todesfall
hat uns alle schwer erschiittert und
nachdenklich gestimimt, weil er uns
daran mahnt, die Gemeinschaft
mehr zu férdern, ein wenig mehr
jeden fiir alle und alle fiir jeden da zu

sein.
Markus Weber

.*.

Vollig unerwartet verstarb das
Ehrenmitglied der Betriebssportge-
meinschaft Loffingen

Herr Michael Lotozki

im Alter von 48 Jahren in Berlin.
Der Verstorbene war Vorstand der
BSG MEFRA, Berlin, mit welcher
die BSG STUDER schon seit Jahren
enge sportliche Beziehungen unter-
hilt. Am 30. Oktober 1976 wurde
der Verstorbene zum Ehrenmitglied
ernannt und mit der silbernen Ver-
einsnadel ausgezeichnet.

Beruflich war der Verstorbene
Mitgesellschafter und Juniorpartner
der Firma MEFRA in Berlin, Wes-
selung und Hannover; das Unterneh-
men zdhlt in der Branche der saniti-
ren Einrichtungen zu den grossten
der Bundesrepublik.

Gerold Bdchle

Weltmeisterschaft
im Revox-verkaufen

1. Juli bis 30. Oktober 1977

Tonbandgerite

(A77/A700/B77)

1. Deutschland 9. Osterreich
2. USA 10. US-Truppen
3. Holland 11. Kanada

4, Schweiz 12. Schweden
5. Frankreich 13. Jugoslawien
6. Italien 14. Spanien

7. Belgien 15. Dinemark
8. England

@@+ @O+
8

ATl

Verstirker

(A78/A722/A740/B750)

1. Schweiz 6. Osterreich

2. Deutschland 7. England

3. Frankreich 8. Holland

4, USA 9. Saudi-Arabien
5. Italien 10. Belgien

Tuner

(A76/A720/B760)

1. Deutschland 6. USA

2. Schweiz 7. Italien

3. Frankreich 8. Saudi-Arabien

4. England 9. Holland

5. Osterreich 10. Kanada
DE

o
o o
o

AX22  BX350

AX 54 AX 43 AX33 BX 230

Lautsprecher-Boxen

(AX/BX)

1. Deutschland 6. Frankreich
2. Schweiz 7. Osterreich
3. Belgien 8. Indonesien
4. England 9. Holland

5. Saudi-Arabien 10. Iran

First 24-Track Studio in Vancouver

to be equipped with STUDER

Michael Leader (center left), our Westcoast representative celebrates with
studio manager Bob Brooks (center left) and studio personal the opening of
the new studio.

Little Mountain Sound Company in Vancouver recently switched one of
their studios to 24 tracks — being now the first 24 track studio on Canada’s
Westcoast. Opening of the new room was celebrated with Champagne. Little-
Mountains 24 track machine is the 19th STUDER 24-Track sold in Canada.

Bruno Hochstrasser

gesetzt.

Wagner mit der Flinte zum Schweigen gebracht

Der “Fliegende Hollinder” stereophon brachte am Wochenende den Nachbarn eines
dinischen Musikliebhabers derart in Rage, dass er zur Flinte griff und zweimal schoss.
Die Polizei, die den Schiitzen festnahm, stellte fest, dass dieser von seinem Balkon im
vierten Stock auf den Balkon des Wagner-Fans geklettert war, dort Einlass fand, einen
Warnschuss in die Decke feuerte und schliesslich mit einem gezielten Schuss das Stereo-
gerit samt Wagner zum Schweigen brachte. Hinterher wartete er gelassen auf die Poli-
zei, der er erklirte, sein Leben sei die reinste Holle gewesen, seit sich sein Nachbar vor
einigen Wochen ein Bandgerit zugelegt und unentwegt Wagner-Opern gespielt habe. Der
Wagner-Gegner wurde wegen versuchter Korperverletzung und absichtlich verursachten
Sachschadens unter Anklage gestellt, bis zur Gerichtsverhandlung jedoch auf freien Fuss

Redaktionsschluss fiir die niichste Ausgabe des
STUDER-REVOX-PRINT (Nr. 26): 20.Februar 1978
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